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Una regrosppct’iva de las
campanas citricolas para
aprender de cara al futuro

D PACO BORRAS. (*)

Hace ya mas de 150 anos que
Espafa exporta citricos y en la
mayoria de esos anos ha sido el
lider absoluto a nivel mundial.
No obstante, a lo largo de esos
casi dos siglos se han vivido
todo tipo de circunstancias que
provocaban crisis mas o menos
estructurales y en consecuencia
retrocedian las hectareas plan-
tadas de citricos al tiempo que
desaparecia un nimero deter-
minado de exportadores.

Desde el final de 1a IT Guerra
Mundial las hectareas planta-
das de citricos en Espana no
han parado de crecer, asi como
las exportaciones hasta las dos
ultimas campanas y, previsible-
mente, la actual. Lo vemos en la
Tabla 1, donde hemos realizado
el promedio de hectareas de las
ultimas dos décadas y el del 1l-
timo bienio.

La gran bajada en manda-
rinas (-18,46%) se ha dado fun-
damentalmente en satsumas
y Clemenules. Su bajada no se
ha compensado con el incre-
mento de las plantaciones de
variedades de club. La bajada
de naranjas se ha dado toda en
la Comunidad Valenciana, ya
que en Andalucia durante este
periodo ha seguido creciendo el
numero de hectareas de naran-
jas. El crecimiento en limones es
en realidad mayor si en vez de
analizar promedios miraramos
las hectareas entre el afio 2014
y el 2023, el incremento es de
mas del 40% y sigue creciendo
peligrosamente.

En cualquier caso, se observa
como los limones y los pomelos
estan creciendo y han amorti-
guado en el global la gran baja-
da de las mandarinas.

Si ahora nos trasladamos a
las cifras de cosecha y de expor-
taciones analizando los mismos
periodos tenemos la Tabla 2.

Vemos como estamos ante
tres periodos en el que la segun-
da década de este siglo alcanza
tanto los maximos de cosecha
como de exportacioén, con algu-
nos anos por encima de los 7 mi-
llones de toneladas de cosecha
y con varios donde las exporta-
ciones superaron ligeramente
los 4 millones. El actual bienio
2022/23 y 2223/24 se convertira
en un trienio con una cosecha
cercana a los 6 millones de tone-
ladas y ya veremos si la actual
campana supera las cifras de
exportacion de las dos tltimas.
Por otra parte, vemos que la co-
secha global del actual trienio es
similar a la primera década ana-
lizada que iba del 2002 al 2012.

Con la singularidad que las
cifras de hectareas son practi-
camente las mismas por lo que

estamos ante una situacion de
oscilaciones de las productivi-
dades por causas climatologicas
Yy por mayor o menor envejeci-
miento del arbolado que donde
mas se acusa es en la Comuni-
dad Valenciana.

Si observamos el aforo de la
actual campana 2024/25, se ha
dado la circunstancia de que
la Comunidad Valenciana, aun
siendo la que mas pesa en la
cosecha global de citricos esta
campana soélo representa el 45%
del total de la cosecha espanola.
Es la primera vez en la historia
de la citricultura espanola que
la Comunidad Valenciana baja
del 50%.

Y, a su vez, cuando observa-
mos cémo ha evolucionado el
peso de las cuatro familias de
citricos vemos que en la prime-
ra década del actual siglo las

naranjas representaban el 49%
del total y ahora han bajado al
47%, las mandarinas represen-
taban el 37% y han bajado al
32%, mientras que los limones
han pasado del 13% al 20% y los
pomelos del 0,76 al 1,34 %.

Si clasificaramos los citri-
cos en dos grupos, los citricos
fruta, naranjas y mandarinas,
y los citricos aditivos, limones
y pomelos, la evolucion ha sido
en el periodo analizado que los
primeros representaban en co-
secha el 86% y en exportacion el
85% sobre el total y los segundos
el 14% de cosecha y casi el 15%
de exportaciéon. Estas ultimas
dos campanas los citricos fruta
representan el 79% de la cose-
chay el 77% de la exportacion y
los citricos aditivos ahora repre-
sentan el 21% de la cosecha y el
23% de las exportaciones.

PRECIOS DE LAS ULTIMAS
CAMPANAS
Hemos querido analizar sélo
las ultimas tres campanas por-
que, aunque con diferencias
muy definidas entre las tres, nos
muestran un resultado singular
para cada una de las tres grandes
familias.
Naranjas

Si tomamos como base las ex-
portaciones y los precios Intras-
tat de las mismas (ver Grafica
1), consideramos que se ajustan
bastante al conjunto de la comer-
cializacion en fresco, que entre
exportacion y mercado domésti-
co se acerca al 75% de la cosecha
total. Por otro lado, la parte in-
dustrializada que representa un
25% ha alcanzado este ano, con
sus oscilaciones, precios muy su-
periores a los de otras campanas
debido a la gran subida que han

Campana 1.000Tm Millones € E/Kg.
2021/22 1,653 1214 0,73
202223 1.286 1.153 0,80
2023724 1.211 1.188 0,90

VALORES INTRASTAT DE NARANJAS

202223

2021/22

Grafica 1. Fuente: Datacomex

tenido a nivel mundial los precios
del zumo de naranjas concentra-
do congelado.

— A pesar de las diferencias
de Kkilos entre las tres campanas,
el valor economico es practica-
mente el mismo entre las tres.

— Los precios medios de las
ultimas dos campanas anali-
zadas superan en 0,17€/kg a la
campana 2021/22.

— Aunque las dos ultimas
campanas arrojan un precio
medio exactamente igual, el com-
portamiento en el tiempo ha sido
inverso. En la campana 22-23 los
precios crecieron siempre y en la
campana 23-24 bajaron de octu-
bre hasta abril donde se estabili-
zaron y subieron ligeramente en
julio y agosto.

— Por lo tanto, estas dos ulti-
mas campanas los precios de las
naranjas espanolas se han posi-
cionado por primera vez en nive-
les mas altos que otras campanas
y desconocidos hasta la fecha.

Mandarinas

Con las mandarinas los pre-
cios Intrastat nos sirven tam-
bién para las ventas domésticas
ya que exportamos un 62% de la
produccién, consumimos un 25%
e industrializamos un 13% de la
cosecha como se aprecia en la
Grafica 2.

— Se repite la ténica de las
naranjas en el sentido de que,
independientemente de los volu-
menes exportados en toneladas
las tres campanas, el valor eco-
noémico obtenido es totalmente
similar.

— Las tres campanas tienen
comportamientos de precios
con ritmos diferentes, tanto en
la primera parte de la campana,
las clementinas, como en la se-
gunda, los hibridos.

— En las campanas 21/22 y
22/23, los precios son ascenden-
tes desde el inicio. Pero, la 22/23
el ascenso es muy elevado para
las variedades de club lo que ele-
va la media de la campana por
encima de todos los registros
conocidos.

— La singularidad de la cam-
pana 23/24 radica en que las
clementinas por primera vez
arrancan con precios medios
por encima de 1,30 y a partir de
diciembre practicamente se con-
vierten en planos, con lo que la
campana firma 9 meses casi al
mismo precio, independiente-
mente de las variedades.

Si las naranjas de mesa espa-
nolas, desde las navelinas hasta
las navels tardias, ofrecen una
calidad excepcional y una cam-
pana que cubre ocho meses, y si
las clementinas, en especial la
Clemenules, son de las mejores
mandarinas del mundo, jpor qué
sus precios en el mercado estan
casi siempre por debajo de otras
frutas como manzanas, uvas o
aguacates?

+Qué hemos hecho todos en
la cadena de valor para que es-
tos productos de tan alta calidad
terminen sujetos a constantes
promociones? Quizas esta situa-
cion responde a una percepcion
erronea generada tras anos de
vender a precios bajos, algo que
se ha vuelto costumbre en cada
nivel de la cadena. Necesitamos

(Pasa a la pagina 4)

HECTAREAS TOTALES CITRICOS Diferencia
2002-2012 2012-2022 2022-2024 EnHa. En%
Naranjas 146,250  143.800 143,800 -2.450  -1,68%
Mandarinas 119600 108000  97.520 -22.080 -18.46%
Limones 42,500 42600 52,119 9.619 22,63%
Pomelos 1450 2.150 3.250 1LBOOD  124,14%
Total 309,800 206,550 296,680  -13.111  -4,23%

Tabla 1. Fuente. Anuario Ministerio de Agricultura.

Decada 2002-2012 Decada 2012-2022 Bienio 2022-2024
Cosecha Export % Exp/Cos Cosecha Export % Exp/Cos Cosecha Export % Exp/Cos
Naranjas 2.875 1.411 49,08% 3.335 1.666 49,96% 2.760  1.247 45,18%
Mandarin: 2.153 1.494 69,39% 2.080 1.461 70,24% 1.850  1.126 60,86%
Limones 753 456 60,56% 1.015 645 63,55% 1.150 642 55,83%
Pomelos 44 39 88,64% 74 60 81,08% 78 71 91,03%
Total 5.825 3.400 58,37% 6.504 3.832 58,92% 5.838  3.086 52,86%

Tabla 2. Fuentes. Ministerio de Agricultura y Datacomex.
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Grafica 2. Fuente: Datacomex.

“Una...”

(Viene de la pagina 2)

un cambio de mentalidad para
revalorizar nuestras naranjas y
clementinas, recordando el servi-
cio inico que ofrecen a Europa,
con capacidad de entrega inme-
diata, y reclamar el precio justo
que se merecen.

) Limones

Segtn los datos de Ailimpo,
la cosecha real de limones de la
campana pasada fue de 1.590.000
toneladas, récord absoluto de la
historia citricola espafola. Se
exportaron 674.000 toneladas, el
42%, se consumieron en Espana
173.000 toneladas, un 11%, y la
industria ha procesado 365.000
toneladas, un 23%, pero en el
campo, o sea, en el suelo, se
han quedado 345.000 toneladas,
un 22% del total, casi todos de
Primofiori. Evidentemente el
resultado a nivel de agricultor
sera muy dispar y no muy bueno
en general.

— Se repite la ténica que ha-
bia en naranjas y mandarinas
en cuanto a que, independiente-
mente del volumen de toneladas
exportado, el valor econémico

del total de las exportaciones es
muy similar las tres campanas.

— Si tenemos en cuenta el
desastre que supuso en el cam-
po la no recoleccion del 22 % de
la cosecha con la consiguiente
bajada de precios en el campo,
los precios de exportacion fue-
ron hasta enero muy similares
al ano pasado y la bajada se
produjo en la ultima parte de la
campana, aunque al final la me-
dia se acerca mucho a la que se
alcanzo6 en la campana 2021/22,
aunque esta 0,13€/kg por debajo
de la campana pasada.

— Se vuelve a observar que,
para un citrico como el limoén,
que no se consume como una
fruta sino que es un aditivo,
bajadas relevantes de precios o
promociones no implican a cor-
to plazo incremento importante
de consumo. Los consumidores
compran los limones que nece-
sitan sin mirar el precio.

— Incrementar el consumo
de limén es un trabajo promo-
cional es una estrategia a medio
y largo plazo como esta haciendo
Ailimpo.

9 ¢Y EL FUTURO?

Espana recuperara las cifras de 7
millones de toneladas de produc-

Grafica 3. Fuente. Datacomex

“Necesitamos un cambio de mentalidad para revalorizar
nuestras naranjas y clementinas, recordando el servicio
Unico que ofrecen a Europa, con capacidad de entrega
inmediata, y reclamar el precio justo que se merecen”

cion con las hectareas que tiene.
Con una de las mejores com-
binaciones a nivel mundial de
zonas de produccion a lo largo
de toda la costa mediterranea
y parte de la atlantica, desde
el Ebro hasta el rio Tinto mas
todo el valle del Guadalquivir.

Ningun otro pais del mundo
puede armonizar el calendario
de mandarinas, naranjas y li-
mones con buenas variedades
durante nueve meses. Y esta-
mos geograficamente dentro
del continente europeo, en
particular, de la Union Euro-
pea con sus mas 500 millones
de consumidores al alcance de
camion o tren.

Pero nos enfrentamos a unos
retos, algunos dependen de no-
sotros mismos y otros de las
administraciones, fundamen-
talmente comunitarias:

— No olvidar lo que hemos
aprendido sobre los precios de
venta.

— Tenemos que salir mas del
continente europeo y pasar del
3% al 6% en nuestras exporta-
ciones a ultramar.

— Seguir luchando por las
clausulas espejo sobre los tra-
tamientos y cultivos éticamente
correctos en los paises terceros
que nos envian citricos.

— Conseguir que el principio
de reciprocidad se aplique. Lo
cual implica la eliminacion de
los draconianos protocolos de
exportacion a EEUU, México,
India, Japon, China, Corea del
Sur, Australia, Nueva Zelanda y
ahora, para mas vergiienza, Peru
y Ecuador. O bien que a esos pai-
ses y para todos sus productos se
les exijan los mismos protocolos
de exportaciéon que a nosotros
ya que esta mas que demostrado
que no son problemas fitosani-
tarios sino barreras comerciales
que consiguen aplicarnos por-
que negocian en Bruselas las
importaciones y luego cada pais

y para cada producto los paises
europeos tenemos que negociar
bilateralmente.

— Y enfrentarse al principal
problema observado durante
los ultimos quince anos y sobre
el que no se ha hecho nada: la
enorme bajada en el consumo
de naranjas y el estancamiento
en el de mandarinas.

— Pero tenemos que resolver
la estructuracion del sector para
enfrentarnos a los desafios antes
comentados.

— Y eso pasa por una inter-
profesional operativa tinica que
englobe a todos los citricos y a
todas las CCAA que los cultivan.

— Mandarinas, Naranjas, Li-
mones y Pomelos juntos, ya que
tenemos mas problemas que nos
unen que nos separan.

— Valencia, Murcia y Anda-
lucia, juntos por la mismarazoén,
aunque se tenga que intercam-
biar la capitalidad cada tres anos.

— Y, evidentemente, organi-
zaciones agrarias, cooperativas,
comercio privado e industria
juntos, porque a todos nos afec-
tara y en negativo si no resol-
vemos juntos los problemas que
tenemos.

(*) Consultor hortofruticola
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Union frente a la incertidumbre

Por SARA RUBIRA (*)

traviesa el sector del

citrico momentos de

incertidumbre. A las

situaciones de inesta-
bilidad en los mercados se suma
la escasez de agua, la afeccion de
plagas o las restricciones comu-
nitarias para el uso de fitosani-
tarios. Una situacion que hace
necesaria la union del sector y
el trabajo coordinado con las
administraciones para seguir
explorando vias para que tengan
herramientas con las que prote-
gerse y afrontar los desafios con
mayor fortaleza.

Sin duda hablamos de un sec-
tor fundamental para la agricul-
tura de la Regi6n de Murcia, con
un gran arraigo en nuestro tejido
econémico y social, generador
de empleo y riqueza en muchos
de nuestros municipios e insig-
nia a nivel internacional como
uno de nuestros productos mas
representativos.

Un sector que aboga por una
produccion sostenible, frente a la
que se realiza en otros continen-
tes, y que nos permite tener una
oferta continuada en el tiempo.
Nuestro sistema de produccion
cuenta con elementos de riego
localizado, nos permite realizar
un control exacto del agua y los
nutrientes que se aportan a la
planta, lo que supone tener una
huella hidrica y energética muy
inferior a la de otros territorios
citricolas, bien de nuestro pais o
de otros terceros.

A ello se suma una industria
que, lejos de ser un elemento
regulador para el exceso de la
oferta, debemos considerarla
como una gran oportunidad
para la obtencion de un precio
justo paranuestros agricultores,
con contratos que aseguren un
suministro de calidad continua-

“Una de las acciones que estamos explorando es la
posibilidad de que los productores de limén, naranja y
pomelo se unan en una Asociacion de Productores de
Frutas y Hortalizas”

do y sostenible, a la vez que un
precio adecuado para nuestros
productores.

Una de las acciones que esta-
mos explorando es la posibilidad
de que los productores de limon,
naranja y pomelo se unan en
una Asociaciéon de Productores
de Frutas y Hortalizas. Un meca-
nismo con el que poder regularse
mejor y tomar medidas efectivas
cuando sea necesario. Ademas,

con esta unién también se po-
drian obtener ayudas europeas
para aquellos agricultores que
opten por dejar de cultivar este
producto.

A ello sumamos la perma-
nente colaboracion con la inter-
profesional Ailimpo, con quien
estamos abordando un proyecto
piloto conjunto paraimpulsar ac-
ciones encaminadas a prevenir
plagas, mejorar controles y ase-

sorar a los agricultores a como
prevenir enfermedades.

Este es un desafio muy im-
portante para el sector y desde
el Gobierno regional somos
muy conscientes de la situacion
a la que se enfrentan con plagas
emergentes, que estan perjudi-
candoles, asi como para vigilar
la introduccion de otras plagas
procedentes de las importaciones
de terceros paises.

A ello hay que sumar el in-
cremento de los costes de pro-
duccion, que vienen sufriendo
durante los ultimos anos deri-
vados de los conflictos bélicos
que a nivel internacional han
marcado la produccion global, a
la escasez de materias primas o
falta de agua que, en la Region
de Murcia, se hace mucho mas
notorio.

Situaciones que han provo-
cado un descenso en la produc-
cion de limon, estimado en un
20%, a la vez de un retraso en
la cosecha de la variedad Verna
de unos veinte dias. En naran-
ja y mandarina existe también
un descenso de produccion,
habiendo mejorado el calibre
en relacion a la anterior cam-
pana. Actualmente el mercado
demanda variedades de clemen-
tina temprana y navelinas en el
caso de naranja.

En ambos casos seguimos de
cerca la competencia de paises
como Sudafrica, en el caso del
limo6n, o de Egipto, para la na-
ranja y mandarina. En el caso
del primero la ventaja es que las
importaciones desde Espaina son
a contraestacion, lo que implica
una escasa afeccion de los pre-
cios ya que durante estos meses
no tenemos produccion propia.
En cuanto a los segundos, a pe-
sar de que este afio creemos que

su aportacion va a ser mejor por
la reduccion de la produccion, si
podria generar un descenso de
los precios nacionales a partir
del mes de diciembre.

Por nuestra parte, desde el
Gobierno del presidente Fernan-
do Loépez Miras vamos a seguir
trabajando de la mano del sector,
como siempre lo hemos hecho,
con el tinico objetivo de proteger
la produccioén, favorecer las ven-
tas y exportaciones de nuestros
agricultores, ampararles ante
las situaciones de competencia
desleal que se puedan dar en
terceros paises, asi como exigir
ante las autoridades europeas
una politica regulatoria para el
uso de fitosanitarios que sea efec-
tiva ante la aparicion de plagas y
enfermedades que comprometen
la produccion.

Antes de terminar me gusta-
ria mandar un mensaje de apoyo
atodoslos agricultores y ganade-
ros de la Comunidad Valenciana
afectados por la DANA de fina-
les de octubre y que han sufrido
graves danos en su arbolado o su
explotacion.

Sabemos que estais atrave-
sando una dura situacién perso-
nal y profesional, con una gran
incertidumbre en lo que al futu-
ro se refiere. Desde la Region de
Murcia vamos a estar apoyando
al pueblo valenciano hasta que
sea necesario, y estaremos al
lado de los agricultores para que
pronto puedan recuperar la nor-
malidad y que su dia a dia vuel-
va a estar centrado en producir
alimentos de calidad, de los que
se alimente la sociedad espafiola
y europea.

(*) Consejera de Agua,
Agricultura, Ganaderia y
Pesca de la Region de Murcia
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RAMON FERNANDEZ-PACHECO / Consejero de Agricultura, Pesca,
Agua y Desarrollo Rural de la Junta de Andalucia

“La campaiia citricola de
este aiio traera buenas
noticias para Andalucia
y sus agricultores”

Desde la Consejeria de Agricultura, Pesca, Agua y Desarrollo Rural de la
Junta de Andalucia, su titular, Ramon Fernandez-Pacheco confirma las bue-
nas previsiones de cosecha que presenta la nueva temporada citricola anda-
luza. La segunda comunidad autonoma en produccion, con el 38,8% de la
produccion espaniola estimada para esta campana 2024/2025, sigue siendo
un referente citricola a pesar de la competencia de otros sectores como los tro-
picales. Tal como apunta Fernandez-Pacheco, “el cultivo de la naranja, la
mandarina, el limon o el pomelo son sefia de identidad de la cultura agricola
de Andalucia, sobre todo en provincias como Sevilla, Huelva y Cordoba”.

D NEREA RODRIGUEZ. REDACCION.

19 de noviembre de 2024

Ramon Fernandez-Pacheco afirma que el cultivo citricola “es una apuesta inte-
resante para los agricultores andaluces”. / JUNTA DE ANDALUCIA

Valencia Fruits. En septiembre
la consejeria de Agricultura pre-
sento los aforos citricolas corres-
pondientes a la campana 2024-
2025. ;Qué primera lectura realiza
la consejeria con estas cifras en la
mano?

Ramon Fernandez-Pacheco.
Si podemos estar seguros de algo
en el campo es de que la campana
citricola de este afio traera bue-
nas noticias para Andalucia y sus

agricultores. Las propias cifras
del aforo citricola para la campa-
na 2024-2025 hablan por si solas.
Andalucia producira mas de 2,2
millones de toneladas de citricos,
un 19,2% mas que la produccion
final de la pasada campana. In-
cluso si la comparamos con las
ultimas cuatro campanas, obser-
vamos como crecera un 3% sobre
la media de estas, por lo que po-
demos hablar de una clara recu-
peracion de la cosecha tras unos

anos complicados para el campo
como consecuencia de la sequia.

Por provincias, Sevilla seguira
siendo lider andaluz de produc-
cion de citricos al casi alcanzar
las 970.000 t, con un importante
predomino de la naranja dulce,
que acumulara mas del 86% del
total. Le seguira Huelva, con mas
de 570.000 t, donde predomina la
producciéon de mandarina, con
un 65% del total; Cérdoba, con
347.000 t, donde la naranja dulce

representa el 96%;y Almeria, con
225.000t, donde también la naran-
ja dulce acumula mas del 51%.

El aforo de citricos 2024-2025
recoge también datos relativos
a superficie, que se encuentra
en torno a las 90.180 hectareas,
integrando la superficie de na-
ranjo dulce (61.088 hectareas),
mandarino (20.461 hectareas),
limon (7.044 hectareas) y otros
citricos (1.587 hectareas inclu-
yendo pomelo).

VF. Respecto al ario pasado, la
cosecha andaluza aumenta casi
un 20% en volumen. ;A qué res-
ponde este incremento?

RFP. A modo de comparati-
va, el presente afo agricola esta
siendo muy diferente al vivido,
y también sufrido, durante 2023.
Frente a un afno que fue predomi-
nante seco, el 2024 ha escuchado
los ruegos del campo andaluz

(Pasa a la pdagina 10)

Naranjas y Frutas.com

Localiza facilmente
las cosechas que
necesitas comprar

El portal lider de compraventa de cosechas entre
agricultores y comercios

Contrata el Nuevo Plan de Comercio
Profesional y localiza cosechas sin limites

Las variedades que buscas en tu email y Whatsapp

Recibe semanalmente un listado con las Gltimas
cosechas publicadas de las variedades que necesitas

{Y) Ahorratiempo en la bisqueda de cosechas
Filtra por ubicacion, variedad y kilogramos y
contacta directamente con el productor

+4.500 cosechas anunciadas en la plataforma

Encontrards mads de 4.500 cosechas
anunciadas de citricos, frutas y hortalizas

+ +4.500

cosechas anunciadas

© 1.740 listados

enviados via Whatsapp

™ 12.430 listados

enviados via mail

Listados enviados esta temporada 24/25 para
facilitar la localizacién de cosechas disponibles

& Registrate como comercio

Introduce tu nombre
completo, correo electrénico,
contrasefia y empresa a la
que pertenezcas.

& Elige el plan de “Comercio
Profesional”

Selecciona el plan que mas
se ajuste a tus necesidades

@ Activa el sistema de alertas

Activa el servicio exclusivo
de sistema de alertas,
eligiendo las variedades
que te interesan.

éQuieres recibir listados actualizados de cosechas? Unete a

nuestros grupos de Whatsapp escribiéndonos al 654 85 85 16.
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“La campaiia...”

(Viene de la pagina 8)

y ha traido, por suerte, impor-
tantes lluvias que parece haber
cambiado la dinamica de los 1l-
timos anos. A comienzos de pri-
mavera, Andalucia ya pudo notar
un incremento sustancial en las
precipitaciones respecto al ano
anterior. Lluvias que, contra todo
pronostico, fueron persistentes
durante la primavera, y que,
ademas, ahora también estan
prologandose durante el otono,
acumulando importantes canti-
dades de lluvia.

A la vez que ha habido mas
disponibilidad de agua por las
precipitaciones, se han incre-
mentado las dotaciones de riego,
teniendo como consecuencia la
relajacion de las restricciones.
Hecho al que también se han
unido las benignas temperaturas
registradas desde mediados de
eneroy la ausencia de importan-
tes olas de calor en verano, favo-
reciendo un adelanto fenologico
de varias semanas respecto a la
media. Un adelanto que, ademas,
esta siendo acompanado por una
buena sanidad del cultivo en to-
das las provincias. Esperamos
que en esta ultima fase de desa-
rrollo del fruto se materialice el
esmero y esfuerzo del sector agri-
cola durante todo el ano.

VF. ;Qué podemos decir de la
incidencia de plagasy enfermeda-
des este arno?

RFP. Una de las razones que
también han repercutido en las
buenas expectativas del aforo ci-
tricola para esta nueva campana
es la ausencia de importantes
plagas y enfermedades durante
estos meses. Las escasas lluvias
en junio, junto a temperaturas
calidas y el viento, han favoreci-
do la sanidad del cultivo en todas
las provincias citricolas.

Ademas, desde la Junta de
Andalucia hemos acompanado
al sector realizando una labor
de vigilancia permanente para
estar al dia de posibles plagas y
enfermedades que puedan afec-
tar al cultivo de citricos a través
del Plan Andaluz de Vigilancia
Fitosanitaria en Citricos. Entre
sus actuaciones, se han realizado
controles en parcelas para la de-
teccion precoz de la posible pre-
sencia de organismos nocivos,
controles sobre el movimiento
del material vegetal realizado
por los viveros o refuerzo de la
vigilancia en las centrales de
comercializacién.

En particular, la Red de Aler-
ta e Informacion Fitosanitaria de
Andalucia (RAIF) ha promovido
también la divulgacion de reco-
mendaciones sostenibles parala
Gestion Integrada de Plagas me-
diante el Proyecto de Fincas De-
mostrativas de Gestion Integrada
de Plagas en Andalucia, ponien-
do a disposicién del sector videos
demostrativos a través de técni-
cos de produccién integradas.
Esto ha permitido hacer frente
a tradicionales plagas como el
piojo rojo de California, el coto-
net, el pulgon o la arana parada,
que han podido ser controladas
facilmente a través de medidas
preventivas, insectos auxiliares
o fitosanitarios.

Sin olvidar que, desde el Ins-
tituto de Investigacion y Forma-
cién Agraria y Pesquera (Ifapa),
hemos puesto en marcha dis-
tintas jornadas que han dado a
conocer al sector el estado ac-
tual de ciertas plagas, como es
el ejemplo de la cuarentenaria
Scirtothrips aurantii.

CiTRICOS

La superficie se encuentra en torno a las 90.180 hectareas, repartida en naranjo dulce, 61.088 hectareas; en mandarino,
20.461 hectareas; limén, 7.044 hectareas; y en otros citricos, 1.587 hectareas incluyendo pomelo. / FC

VF. ;Y cuales han sido los efec-
tos de la sequia?

RFP. Eldéficit hidrico acaeci-
do en Andalucia durante los ul-
timos anos ha dejado también su
huella en la campana 2024/2025
que ahora comenzamos. A pesar
de que las lluvias han mejorado
la situacion, no han sido lo sufi-
cientemente abundantes como
para restaurar una situacion
que se viene prolongando du-
rante varios anos consecutivos.
Sobre todo porque estas precipi-
taciones no han sido uniformes
por todo el territorio y, en oca-
siones, han sido torrenciales, lo
que ha tenido también un efecto
negativo.

Por esta razon, no hemos ba-
jado la guardia ni un solo segun-
do, sino todo lo contrario. Desde
el Gobierno de Juanma Moreno
hemos reforzado nuestra poli-
tica hidraulica apostando por
infraestructuras que ayuden a
paliar este déficit hidrico, acu-
mulando ya cuatro decretos de
sequia en los ultimos tres anos
con mas de 500 millones de euros
destinados a ellos.

Si nos fijamos en las provin-
cias mas afectadas porla sequia,
como son Malaga y Almeria,
ambas presentan descensos en
el aforo citricola de la presente
campana respecto a la produc-
cion del ano anterior, con un
31% y un 1% respectivamente.
Si no estuviésemos en sequia,
la situacion seria distinta e, in-
cluso, hoy podriamos hablar de
una produccién de récord. Des-
de el Gobierno andaluz estamos
comprometidos para que asi sea,
lanzando incluso una pregunta
el aire: ;qué hubiera sido de es-
tos cultivos sin la actuacién de
la Junta, por ejemplo, en aguas
regeneradas?

VF. ;Qué peso tiene la citricul-
tura en el agro andaluz? ;Es un
sector estancado o con proyeccion
de futuro en Andalucia?

RFP. Si nos fijamos en los
datos avanzados del pasado ano
2023, Andalucia logr6 una pro-
duccion hortofruticola por un
valor superior a los 7.280 millo-
nes de euros, de ellos 3.883 exclu-
sivamente en frutas. En el caso
de la produccioén de citricos, su
valor alcanzo6 los 994 millones de
euros, mas del 25% del total de
frutas, asi como el 13,6% del total
hortofruticola.

Estas cifras reflejan la rele-
vancia del cultivo citricola en
las tierras de Andalucia, donde
en la actualidad existen mas de
90.000 hectareas destinadas a su
produccion. Todo ello, sumado a

“El déficit hidrico acaecido en Andalucia durante
los ultimos afos ha dejado también su huella en la
campaiia citricola 2024/2025"

“En Andalucia, en la actualidad, existen mas de 90.000
hectéreas destinadas a la produccion de citricos”

“Se precisa de una Politica Agricola Comiin que ponga
en el centro los intereses del sector agricola, de forma
que se asegure un futuro atractivo agricola para este
sector tan relevante para nuestro pais”

“El compromiso del Gobierno andaluz es estar al lado
del sector agricola, asi lo hemos evidenciado estos
afios y lo seguiremos haciendo, formando parte de

nuestra identidad”

que, a lo largo de los anos y de
forma generalizada, el valor de
la produccioén de citricos ha ido
aumentando paulatinamente,
encontrando también importan-
tes compradores en los merca-
dos internacionales, han hecho
del cultivo citricola una apuesta
interesante para los agricultores
andaluces.

Por esta razon, y a pesar de
la competencia de otros cultivos
que estan repuntando como los
tropicales, el cultivo de la na-
ranja, la mandarina, el limoén
o el pomelo siguen siendo sena
de identidad de la cultura agri-
cola de Andalucia, sobre todo en
provincias como Sevilla, Huelva
y Cérdoba. Provincias que, tras
una constante inversion en inves-
tigacion y desarrollo, hoy apor-
tan calidad y excelencia al sector
con una importante proyeccion
de futuro que, para su éxito, de-
bera ir acompanado de medidas
de promociéon que incentive el
consumo de estos productos citri-
cos, acciones que desde la Junta
de Andalucia estamos realizando
y nos comprometemos a seguir
abordando. Ejemplo de ello es la
puesta en marcha del Frutibis
por parte de nuestra Consejeria,
que aborda con infantes la im-
portancia del consumo de frutas
y verduras en la alimentacion.

VF. ;Cuales son los retos a los
que se enfrentan los citricultores
andaluces?

RFP. El sector citricola an-
daluz, al igual que otros secto-

res hortofruticolas, cuenta con
importantes retos que afrontar
en el corto y largo plazo. Entre
los mas importantes, se encuen-
tra, sin lugar a dudas, el relevo
generacional en el campo. La
fuerza agricola andaluza precisa
de jovenes que se incorporen a
la actividad agraria, que absor-
ban todo el saber hacer de las
generaciones que ya comienzan
a abandonar la labor agricola
y aseguren la transferencia de
conocimientos.

Este relevo generacional de-
bera ir acompanado de impor-
tantes medidas que aseguren la
rentabilidad de las explotaciones,
como las clausulas espejos en los
acuerdos con terceros paises que
concrete la Union Europea, de
forma que el producto importa-
do citricola que entre en nuestro
pais cumpla con las mismas exi-
gencias que lo hace el producto
andaluz y espanol.

La produccién andaluza,
ademas, debe enfrentar el incre-
mento de los costes como conse-
cuencia del periodo inflacionista
vivido recientemente, asi como
por los efectos del cambio clima-
tico, que, al limitar los recursos
naturales disponibles, elevan la
dificultad de acceso y su valor.
Ejemplo de ello es la pertinaz se-
quia que viene sufriendo Andalu-
cia, junto a las subidas de costes
trasla crisis del coronavirus y la
actual guerra en Ucrania.

Por todo ello, se precisa de
una Politica Agricola Comun que
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ponga en el centro los intereses
del sector agricola, de forma que
se asegure un futuro atractivo
agricola para este sector tan re-
levante para nuestro pais.

VF. ;Quées lo que mas preocu-
pa al sector?

RFP. Enlazando con la an-
terior respuesta, la sequia y el
cambio climatico son dos de los
aspectos mas importantes que
debe afrontar el campo en los
proximos anos. Unos problemas
ambientales que traen como con-
secuencia cambios en los usos,
costumbres y dinamicas agri-
colas, por lo que sera muy im-
portante mantenerse al lado del
sector para garantizar su adapta-
cién a este nuevo escenario. Por
todo ello, desde la Junta trabaja-
mos en diferentes iniciativas de
innovacion que garanticen esa
transformacion, de forma que
el campo pueda adaptarse con
facilidad. Un ejemplo de ello es
Andalucia Agrotech DIH. En esta
alianza publico-privada unimos
nuestras fuerzas para impulsar
la transformacion digital en el
sector agroalimentario median-
te la adopcion de tecnologias
avanzadas, la promocion de la
innovacion y la colaboracion,
y la conexion con el ecosistema
digital europeo.

Enlazando con el cambio
climatico, no podemos dejar de
hacer referencia a las consecuen-
cias de la terrible DANA sufrida
en Espana el pasado mes de oc-
tubre, con especial incidencia
en la Comunidad Valencia y, en
menor medida, en Andalucia.
Desde el Gobierno andaluz se-
guimos evaluando los danos en
las producciones agricolas, tam-
bién algunas citricolas en Mala-
ga, por ejemplo, con el objetivo de
ayudar y apoyar en las labores de
reconstruccion y adecuacion de
las producciones que hayan su-
frido danos. Compromiso abso-
luto de la Junta de Andalucia en
que contaran ayudas todas esas
hectareas afectadas.

A todo ello debemos sumar
los esfuerzos destinados a sos-
tenibilidad, exigencias cada vez
mas rigurosas que llegan desde
la Uni6én Europea, dificultando
el acceso a ayudas procedentes
dela PAC. Exigimos que la soste-
nibilidad no lo sea todo, sino que
se busque un equilibrio entre
rentabilidad y sostenibilidad en
las producciones. De forma gene-
ralizada, también es importante
tener presente el impacto de las
plagas, una preocupacion cons-
tante en el sector citricola.

A su vez, mientras no se im-
planten las clausulas espejo, el
sector citricola debe también
afrontar la competencia desleal
de terceros paises. En su caso,
el procedente de paises como
Marruecos o Sudafrica, que no
tienen las mismas exigencias de
sostenibilidad y sanitarias sobre
el producto, lo que fomenta pre-
cios mas bajos tanto en origen
como en destino.

Todos estos problemas convi-
ven con el importante descenso
del consumo de citricos en los
hogares espanoles, que cae de
forma preocupante. Entende-
mos que no se esta asumiendo
esa situacion por parte de la in-
terprofesional Intercitrus y, por
esarazony en caso de continuar
esa falta de compromiso con el
sector y ante la amenaza de fal-
ta de rentabilidad del citricultor
andaluz, no vamos a estarnos de
brazos cruzados. Desde la Junta
de Andalucia trabajamos, en co-
laboracion con el sector andaluz
de citricos, en la implantacion de
la Interprofesional de Citricos
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andaluza. Entendemos que hace
falta poder aplicar la extension
de norma y llevar a cabo aque-
llas medidas que nos permite una
interprofesional.

VF. ;Qué papel juega la Con-
sejeria de Agricultura ante estas
preocupaciones, ante estos retos de
futuroy ante su desarrollo?

RFP. Ya lo evidenciaba en la
pregunta anterior en torno a la
creacion de la Interprofesional
de Citricos andaluzas, pero el
apoyo al sector va mas alla. La
posicién de la Consejeria de Agri-
cultura, Pesca, Agua y Desarro-
1lo Rural es estratégica a la hora
de enfrentar las preocupaciones
y los retos de la agricultura. Sin
ir maslejos, este ano hemos pues-
to a disposicion del sector 130 mi-
llones de euros destinados a la
incorporacién de jovenes al cam-
po, la mayor convocatoria de la
historia en Andalucia, que ataja
de forma directa el que conside-
ramos el principal reto del sector
agricola actual. En los ultimos
anos, son mas de 500 millones
los destinados a este desafio por
parte del Gobierno andaluz, un
compromiso sin precedentes que
no pensamos abandonar.

Y no sé6lo vamos a apoyar a los
jovenes. También invertimos en
ayudas para todos los profesio-
nales agrarios que cada dia se
esfuerzan por aportar la mayor
calidad a los productos agricolas
de Andalucia. Durante el pasado
verano, ha estado abierta la con-
vocatoria para presentar ayudas
para modernizar la maquinaria
agricola por otros 100 millones
de euros. A su vez, para impul-
sar la transformacion de las
producciones en sistemas mas
sostenibles, la Junta destinara
en el periodo 2023-2027 mas de
526 millones de euros en ayudas
agroambientales.

A su vez, debemos resaltar
las ayudas concedidas por valor
de mas de 125 millones de euros
para 99 organizaciones de pro-
ductores de frutas y hortalizas
(OPFH) de Andalucia, entre las
que se encuentran el sector de
los citricos.

El compromiso del Gobier-
no andaluz es estar al lado del
sector agricola, asi lo hemos
evidenciado estos afios y lo se-
guiremos haciendo, formando
parte de nuestra identidad. Sinir
maslejos, todas estas ayudas son
resultado del proceso de dialogo
permanente que mantenemos
con el sector y con sus asociacio-
nes y organizaciones mas repre-
sentativas, no sélo a través de la
Mesa de Interlocucion Agraria,
sino también en el dia a dia de la
gestion de la Consejeria.

VF. ;Cuadl es el mensaje del
nuevo consejero a los representan-
tes del sector citricola andaluz?

RFP. Trabajo, dialogo y com-
promiso. Desde la Junta de An-
dalucia vamos a estar al lado del
sector citricola en todo momen-
to, escuchando sus dificultades
y aportando todas las soluciones
que estén en nuestro tejado para
abordar su situacion.

Un Gobierno que sabe estar
al lado de los productores de ci-
tricos, es aquel que trabaja por
fortalecer su competitividad, fo-
mentar la innovacion y abordar
desafios que enfrente la indus-
tria, como bien estamos hacien-
do desde Andalucia. A su vez,
también dedicamos nuestros es-
fuerzos a mejorar las condiciones
de comercializacion y promocion
de los productos citricos, asegu-
rando un futuro sostenible para
los agricultores y la economia re-
gional, especialmente vigilando
la entrada de productos de otros

"Desde la Junta de
Andalucia trabajamos,
en colaboracion con
el sector andaluz

de citricos, en la
implantacion de la
Interprofesional de
Citricos andaluza”

paises en los Puntos de Inspec-
cién Fronteriza.

Y es que no hay que olvidar
que Andalucia es la segunda co-
munidad auténoma en produc-

CiTRICOS
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El consejero de Agricultura recuerda que la fuerza agricola andaluza precisa de
jovenes que se incorporen a la actividad agraria. / JUNTA DE ANDALUCIA
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cion citricola, con el 38,8% de la
produccion espanola estimada
para esta campana 2024/2025,
que se cifra en 5,8 millones de
toneladas. Un pais lider europeo
en la produccion de citricos, don-
de somos sinénimo de calidad y
éxito a nivel internacional. Una
posicién que debemos mantener
para asegurar, no sélo el comer-
cio nacional, sino también fuera
de nuestras fronteras. A nivel ex-
portaciones, Andalucialleva acu-
muladas ventas al exterior de ci-
tricos en la campana 2023/204 por
262 millones de euros, el 13,5% de
la produccion, lo que evidenciala
relevancia de esta industria para
el mundo.
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El director de Ailimpo, José Antonio Garcia, analiza el arranque de la presente
campaiia, los retos y las iniciativas de la interprofesional. / 0SCAR ORZANCO

JOSE ANTONIO GARCIA / Director de Ailimpo

“La produccion prevista
para esta temporada

es suficiente para
abastecer los mercados”

La temporada pasada se desarrollo con niveles de produccion que la de-
manda no fue capaz de absorber. El presente ejercicio es diferente. La oferta
esta mas ajustada, y es suficiente para abastecer sin problemas a los mer-
cados. No obstante, aunque el aforo de este ejercicio muestra una reduccion
de cosecha, desde Ailimpo sefialan que no se debe olvidar el potencial pro-
ductivo de las superficies plantadas. “Esta claro que es necesario ajustar
la superficie de cultivo para volver al equilibrio adecuado entre oferta y
demanda’, seriala Jose Antonio Garcia.

» OSCAR ORZANCO. REDACCION.

Valencia Fruits. El primer aforo
de Ailimpo preveia para la pre-
sente campana una produccion en
Esparia de 1.260.000 toneladas, lo
que supone un descenso del 21%
en comparacion con el balance
de produccion de la temporada
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2023/2024, que registro la mayor
cosecha de limon obtenida hasta
la fecha. Al margen de la cifra glo-
bal, jqué analisis realizan desde
la interprofesional?

José Antonio Garcia. La
produccion de limén esperada
esta campana, pese al descenso
tan importante con respecto a
la pasada, se puede considerar
como suficiente para abastecer
los mercados ya que se encuentra
en cifras en torno a las que cada
afo se precisan para abastecer a
la exportacion, alaindustriay al
mercado nacional.

Es importante recordar que,
de acuerdo con los datos oficia-
les, la superficie se mantiene con
tendencia al alza debido a que
continuan las nuevas plantacio-
nes. Por lo tanto, el aforo refleja
ademas de una caida en el volu-
men de cosecha total, también un
descenso en los rendimientos por
hectarea promedios, una cues-
tion relevante que debe tenerse
en cuenta por los productores.

VF. ;Qué factores han condi-
cionado este descenso de produc-
cion? ;En qué medida ha afectado
la DANA que han sufrido nume-
rosas poblaciones valencianas a
la produccion de limon?

JAG. La importante cosecha
del ano pasado provoco que una
gran parte de la misma se que-
dara en los arboles, ocasionando
en aquellas fincas en las que no
se cortaron a tiempo los frutos,
problemas en la floracion y el
cuaje.

Por otro lado, las zonas de
produccion de limoén no se vie-
ron afectadas por los dramati-
cos efectos de la DANA, por lo
que este fendomeno no ha tenido
repercusion en el cultivo. Aun-
que sera importante evaluar la
situacion en Malaga en el Valle
del Guadalhorce.

VE. En este contexto, ;como ha
arrancado la campana comercial
Y qué perspectivas tienen para el
presente ejercicio?

JAG. Las importaciones de
limén del hemisferio sur ya han
terminado, realizandose de for-
ma muy limpia la transicion con
el comienzo de nuestra cosecha
de limo6n Fino. Esta situacion, y
la escasez de fruta de calibre ade-
cuado para la comercializacion,
esta provocando cierta tension
en los precios en origen.

Ante las perspectivas de una
menor cosecha de este ano, el
productor tiene unas expectati-
vas positivas, tal vez marcadas
por este comienzo de campana

“Ante las perspectivas
de una menor cosecha
de este aio, el productor
tiene unas expectativas
positivas, tal vez
marcadas por este
comienzo de campaia
donde la demanda

esta siendo buena y

hay un equilibrio entre
oferta y demanda.
Desde Ailimpo nuestro
mensaje es de prudencia
y optimismo moderado.
Serd necesario ir viendo
como se desarrolla la
campana”

donde la demanda esta siendo
buena y hay un equilibrio entre
oferta y demanda. Desde Ailimpo
nuestro mensaje es de prudencia
y optimismo moderado. Sera ne-
cesario ir viendo como se desa-
rrolla la campana.

VEF. En cuanto a los paises
terceros que compiten con Espa-
Aia, jqué informaciones manejais
en la interprofesional para esta
temporada?

JAG. En cuanto alas importa-
ciones del hemisferio sur, ya ter-
minaron y, como he comentado
anteriormente, la transicion ha
sido en general muy limpia.

Por otro lado, Turquia ha co-
menzado sus exportaciones mas
tarde que otras campanas cen-
trandose principalmente en los
paises del este de Europa. Tam-
bién hay presencia de algunos
pequenos volimenes de limén de
Egipto, pero es necesario recor-
dar que en estos meses de inicio
de campana Espana tiene una
cuota de mercado en la UE supe-
rior al 80% por lo que el dominio
de la oferta espanola es claro.

VF. La llegada al mercado eu-
ropeo de cargamentos de paises
terceros tratados con productos no
permitidos en la UE o con plagas
y enfermedades ha encendido las
alarmas del sector. ;Qué medidas
deberian adoptarse para atajar
estos problemas?

JAG. Las medidas que hay
que llevar a cabo pasan por au-
mentar los controles e imponer

(Pasa a la pagina 14)
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“La produccion...”

(Viene de la pagina 12)

medidas mas restrictivas parala
importacion para aquellos paises
cuyas cifras de interceptaciones
son elevadas.

Un ejemplo de actuacién en
este sentido por parte de la Co-
mision Europea es la normativa
actual de control de productos fi-
tosanitarios en las importaciones
de limones procedentes de Tur-
quia que, como consecuencia del
aumento de las interceptaciones
de lotes afectados y por la insis-
tencia de Ailimpo, actualmente
son del 30%, protegiendo de este
modo la salud de los de los con-
sumidores europeos.

En cuanto a la posibilidad de
entrada de enfermedades de cua-
rentena, ademas de la mancha
negra, estamos muy preocupa-
dos por el importante aumento
delas detecciones de sarna y can-
crosis en citricos procedentes de
Brasil, por 1o que hemos instado
a las autoridades nacionales y
europeas a que se lleven a cabo
medidas de urgencia aplicables a
Brasil para la proxima campana
2025.

VF. La temporada pasada
llego a calificarse como “la peor
de la historia” porque se alcan-
zaron niveles de produccion
que la demanda no fue capaz
de absorber. Para Ailimpo, esta
situacion responde a un desequi-
librio estructural provocado por
el importante aumento de la su-
perficie de limon en los ultimos
8 anos. A pesar del descenso de
cosecha previsto para esta tempo-
rada, ;se sigue trabajando en un
plan de arranque de limoneros

El productor tiene unas expectativas positivas ante el equilibrio que existe entre la oferta y la demanda. / VF

para reequilibrar la produccion
a la demanda del mercado y que
no se repita la situacion de la
temporada pasada?

JAG. La superficie de limon
ha crecido de forma vertiginosa
en los ultimos anos. Para hacer-
nos una idea de la magnitud que
suponen las nuevas plantaciones,
en los tiltimos 8 anos se han plan-
tadomas de 7 millones de limone-
ros en Espana y eso ha generado
que la superficie de limon en Es-
pafia, seguin las estadisticas del
MAPA, haya pasado de 36.000 a
las actuales 53.000 hectareas en
los ultimos 8 afios.

Desde Ailimpo veniamos
anunciando que el problema
actual de sobreproduccion esta-
ba por llegar. De hecho, en 2021

“Turquia ha comenzado sus exportaciones mas tarde
que otras campanas centrandose principalmente

en los paises del este de Europa. También hay
presencia de algunos pequeios volimenes de limén
de Egipto, pero es necesario recordar que en estos
meses de inicio de campaia Espafia tiene una cuota
de mercado en la UE superior al 80% por lo que el
dominio de la oferta espanola es claro”

realizamos un estudio de la pro-
yeccion del potencial productivo
considerando todas las nuevas
plantaciones que se estaban
realizando y estimamos que, en
condiciones normales de cultivo
en las que no se produzcan pro-

blemas meteorologicos o falta
de agua para el riego, el poten-
cial de produccién en base a la
superficie y edad de los arboles
plantados podria alcanzar, en la
campana 2025/26, 1os 1,7 millones
de toneladas.

“Las importaciones de
limoén del hemisferio
sur ya han terminado,
realizandose de

forma muy limpia

la transicion con el
comienzo de nuestra
cosecha de limén Fino.
Esta situacion, y la
escasez de fruta de
calibre adecuado para
la comercializacion,
esta provocando cierta
tension en los precios
en origen”

Si el mercado es capaz de
absorber con rentabilidad en el
mercado fresco e industria en
torno a 1,1 millones de tonela-
das de limones, esta claro que es
necesario ajustar la superficie
de cultivo para volver al equi-
librio adecuado entre oferta y
demanda.

Aunque el aforo de esta cam-
pafia muestra una reduccion de
cosecha, no debemos olvidar el
potencial productivo de las su-
perficies cultivadas. Por ello,
tenemos que seguir trabajando
en nuestro Plan de Accion cuyos
retos son la mejora de la orga-
nizacion del sector productor a
través de las Organizaciones de
Productores, la mejora del siste-
ma de seguro agrario de limon,
continuar con la promocién y el
fomento del aumento del consu-

(Pasa a la pagina 16)
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“La produccion...”

(Viene de la pagina 14)

mo de limén, el apoyo e implica-
cion del retail, el control de las
importaciones y apertura de
mercado y el establecimiento de
medidas de promocién y de lucha
contra plagas y enfermedades a
través de la extension de norma.

VF. Y en cuanto al pomelo,
Jqué perspectivas se manejan
para la presente temporada?

JAG. La estimacion de cose-
cha de pomelo de Ailimpo para
la préxima campaina 2024/2025,
prevé una produccion en Espana
de 115.000 toneladas, lo que supo-
ne un aumento del 15% en com-
paracion con el balance de pro-
duccion de la campana 2023/2024
que se cierra con una produccion
final de 102.000 toneladas

El aumento de aforo es con-
secuencia fundamentalmente de
la entrada en produccion de las
nuevas plantaciones realizadas
en los ultimos anos.

VF. Ailimpo dio luz verde en
julio al Plan Estratégico 2024-
2028 que guiara el trabajo de la
interprofesional en los proximos
cinco afios. ;En qué lineas y ejes
se centra este plan?

JAG. La Asamblea de Ailimpo
ha aprobado un Plan Estratégico
que es fruto del compromiso de
todas las organizaciones miem-
bro y fija la hoja de ruta del tra-
bajo durante los proximos 5 afnos.

El plan se estructura en base
a dos pilares transversales (Iobby
y comunicacion) y cuatro ejes de
trabajo (sostenibilidad, compe-
titividad, innovacién y promo-
cion), desarrollando de forma
concreta por objetivos cada uno
de esos ejes.

Este trabajo permite dispo-
ner al sector de limén y pomelo
espaiol de una base solida de
trabajo para un horizonte plu-
rianual, y permite concentrar el
foco, los recursos y el esfuerzo
de forma plena para consolidar
el liderazgo de Espana en la ac-
tividad econémica de estos dos
citricos.

VEF. La Asociacion Interpro-
fesional de Liméon y Pomelo ha
presentado una renovada imagen
corporativa de las marcas colecti-
vas Limon de Esparia® y Pomelo
de Esparia®. ;Con qué objetivos se
ha realizado esta renovacion de
imagen?

JAG. Lanueva imagen corpo-
rativa presentada por Ailimpo de
las marcas colectivas Limon de
Espana®y Pomelo de Espana®, es
un paso mas en el camino hacia
la consolidacion del limon y po-
melo espanol como productos de
referencia en el mercado global.
A través de esta renovacion, el
sector reafirma su compromiso
con la calidad, la innovacion y la
sostenibilidad.

Los objetivos que Ailimpo y
todo el sector del limén y pome-
lo de Espana pretenden conse-
guir, son posicionar al limén y
el pomelo origen Espana como
productos de referencia a nivel
mundial, tanto como producto

Imagen de la presentacion de la nueva imagen corporativa en Fruit Attraction. / OSCAR ORZANCO

“En cuanto a la posibilidad de entrada de
enfermedades de cuarentena, ademas de la mancha
negra, estamos muy preocupados por el importante
aumento de las detecciones de sarna y cancrosis

en citricos procedentes de Brasil, por lo que hemos
instado a las autoridades nacionales y europeas a que
se lleven a cabo medidas de urgencia aplicables a
Brasil para la proxima campaiia 2025"

“Si el mercado es capaz de absorber con rentabilidad
en el mercado fresco e industria en torno a 1,1
millones de toneladas de limones, esta claro que es
necesario ajustar la superficie de cultivo para volver al
equilibrio adecuado entre oferta y demanda.

Aunque el aforo de esta campafia muestra una
reduccion de cosecha, no debemos olvidar el potencial
productivo de las superficies cultivadas”
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fresco, como industrial (zumo
y aceite esencial); incrementar
el consumo de estos citricos; fo-
mentar habitos de consumo salu-
dables; y difundir los valores de
sostenibilidad y responsabilidad
social del sector.

VEF. Ailimpo sigue apostando
por la promocion y se encuentra
inmersa en una nueva campana
europea bajo el nombre de ‘Good
Move From Europe’. ;En qué con-
siste esta iniciativa y a quién va
dirigida?

JAG. Ailimpo sigue adelante
con su estrategia de promover
el consumo de limén y pomelo,
especialmente entre el publico jo-
ven, con el fin de rejuvenecerlo.
En los ultimos anos, la entidad
ha trabajado para destacar los
beneficios de estos citricos, aso-
ciandolos con un estilo de vida
activo y saludable, en linea con
las tendencias de consumo de la
juventud actual, que valora cada
vez mas la nutricion, la sosteni-
bilidad y el bienestar. En 2025
comenzara el segundo ano de la
campana europea ‘Good Move
From Europe’, iniciativa que su-
cede a ‘Welcome to the Lemon
Age’, finalizada en marzo de 2023.

Ailimpo ha comprendido que,
para conectar con los jévenes
espanoles, es necesario hacerlo
desde sus intereses, fundamen-
talmente en el ambito deporti-
vo. Por esta razon, la campana
cuenta con la participacion de
los atletas espafoles Adrian
Ben y Agueda Marqués. Ambos
encarnan los valores de esfuer-
z0, constancia y superacion que
quiere transmitir a los jovenes.
Ademas, en 2025, dos nuevos
atletas olimpicos de primer nivel
se uniran al grupo de embajado-
res, incrementando asi el alcance
ylainfluencia. La presencia de la
campana en el deporte también
se extiende a eventos de gran vi-
sibilidad. En concreto, esta acti-
vidad se llevara a cabo mediante
la publicidad en retransmisiones
deportivas de impacto, como el
Open de Tenis de Australia, y el
patrocinio de carreras popula-
res con la finalidad de acercar el
mensaje a los jovenes y reforzar
laasociacion del limén y el pome-
lo con la energia y vitalidad que
proporcionan ala actividad fisica.

VEFE. Ademas de todas las ini-
ciativas mencionadas anterior-
mente, jen qué otros proyectos
estan trabajando Ailimpo?

JAG. Integrados dentro de
nuestro Plan Estratégico, Ailim-
po apuesta por el desarrollo de
la implantacion de practicas de
agricultura regenerativa como
instrumento de resiliencia y
adaptacion al cambio climatico;
y la gestién de las fincas de limo-
neros como bosques ofrece una
oportunidad tinica para el secues-
trode CO, alargo plazo, con el ob-
jetivo de mitigar el cambio clima-
tico. En este ambito es de interés
seguir el potencial desarrollo de
la estrategia Carbon Farming de
la UE, en especial el desarrollo de
los mercados regulados. Pero al
mismo tiempo facilitar el desa-
rrollo de mercados voluntarios.

Por otra parte, atendiendo a
una peticion cada vez mas in-
tensa, y practicamente unanime
de los agentes del sector, plan-
tearemos actuaciones de market
intelligence y lobby a nivel agre-
gado de los citricos. Tenemos la
experiencia y el know-how en
limén y pomelo, y muchas de es-
tas actuaciones en estos dos pro-
ductos son extrapolables al resto
de categoria de citricos. Yaen el
marco de la WCO desempefiamos
esta tarea. Las acciones globales,
no suman, multiplican.

Valencia Fruits / Gran Via Marqués del Turia, 49, 7°, 2 / 46005 Valencia Spain / Tel 963 525 301 / www.valenciafruits.com / E-mail info@valenciafruits.com



Avd. Nules 92 -12530 - Burriana - Catellon - Esf

www.gﬂﬁong po.com

‘ ’ . e - & b



CELESTINO RECATALA / Presidente de Intercitrus

“Es posible y necesario
recomponer 1a union del sgctor
citricola en torno a Intercitrus’

Intercitrus, en sus origenes, consiguio acuerdos y captar fondos para hacer camparnas de promocion.
Fueron arios de union y esfuerzo conjunto. En opinion del actual presidente, Celestino Recatala, hay
que reflexionar ante la realidad que vive la interprofesional y volver al viejo espiritu para alcanzar
acuerdos. El dirigente recalca que el sector citricola se merece una entidad que le represente en su
conjunto porque atraviesa una situacion compleja v dificil. En cuanto a los efectos de la DANA en
Valencia, desde Intercitrus, su presidente lanza un mensaje de tranquilidad asegurando que “el
sector citricola espariol esta en condiciones de cubrir los mercados internacionales mas exigentes”.

» GSCAR ORZANCO. REDACCION.
Valencia Fruits. ;En qué mo-
mento se encuentra actualmente
Intercitrus?

Celestino Recatala. Es in-
negable que la interprofesional
se encuentra en una situacion
complicada, pero todas las or-
ganizaciones que estamos en el
sector citricola debemos desblo-
quear los problemas existentes y
trabajar para alcanzar acuerdos
que permitan volver a tener una
Intercitrus til. S6lo a través de
la unidad y el trabajo podremos
consolidar su actividad.

VF. Desde su relanzamiento,
éeudl ha sido la evolucion de la
interprofesional?

CR. Tras sacar Intercitrus de
la paralisis en la que se hallaba,
lo cual no fue nada facil, hemos
intentado sacar adelante consen-
S0s unanimes que puedan resul-
tar beneficiosos para el conjunto
del sector citricola, tanto para
los productores como para los
comercializadores de naranjas y
mandarinas. Gracias a estar uni-
dos, junto a las administraciones
autonomica y nacional, aporta-
mos los argumentos necesarios
para que la UE estableciera un
tratamiento en frio a las impor-

intercitrus

CITRICOLA ESF

INTERPROFESIONAL

A& NOLA

Recatala considera necesario que las cooperativas vuelvan a Intercitrus. / VF

taciones citricolas procedentes de
Sudafrica —un mecanismo que
ya le aplicaban otras potencias
como Estados Unidos, Japon o
Corea— cuyo objetivo es preve-
nir la introduccion y propagacion
de la falsa polilla (Thaumatotibia
leucotreta) en Europa. También
hemos potenciado nuestra labor
de lobby citricola ante el Gobier-
no y la UE para trasladar otras
reivindicaciones que comparte
toda la citricultura espanola.
VF. ;Qué supone la sali-
da de las cooperativas de la
interprofesional?

CR. Es prioritario que vuel-
van. Las cooperativas son una
parte fundamental para con-
tinuar nuestro camino de una
manera lo mas positiva posible.
El sector citricola se merece una
entidad que le represente en su
conjunto porque atraviesa una si-
tuacién compleja y dificil que nos
atane a todos. Si no hacemos una
interprofesional fuerte, no podre-
mos hacer frente alos problemas.

VF. Por otra parte, el Gobier-
no andaluz y los citricultores de
la comunidad han impulsado un
grupo de trabajo encaminado a

constituir una interprofesional
andaluza de este sector. ;Cual el
punto de vista de Intercitrus?
CR. Somos conscientes de que
dentro de la interprofesional no
priman los territorios, sino el
sector citricola. Intercitrus no
tiene marcados los territorios.
Su unico objetivo es darle pres-
tigio y resultados ttiles al sector.
Los productores andaluces pue-
den creer que en Intercitrus se
adoptan medidas mas favorables
a Valencia, pero esto no es asi,
en absoluto. Los acuerdos que se
han tomado son siempre buscan-
do el beneficio del sector citricola,
sea de la parte de Espana que sea.
VF. En este contexto, jes posible
recomponer la union del sector ci-
tricola en torno a Intercitrus?
CR. Es posible y necesario. So-
mos una organizacion represen-
tativa donde confluyen muchos
intereses econémicos, en algunos
casos contrapuestos. Sin embar-
go, afrontamos retos que en gene-
ral nos unen mas que lo que nos
separan. Hay que salvar nuestras
diferencias, que es logico que las
haya, para darle protagonismo al
sector. Si crearamos una inter-
profesional similar pasaria mas
de lo mismo porque los intereses
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encontrados serian los mismos
y las entidades serian también
similares. No tiene sentido crear
algo parecido, porque volveria-
mos a tropezar con las mismas
piedras. Seria una pérdida de
tiempo y energia. Intercitrus, en
sus origenes, si consiguio acuer-
dos y captar fondos para hacer
campanas. Fuimos los primeros.
Hay que reflexionar, volver al
viejo espiritu y todos, digo todos,
ceder para alcanzar acuerdos.

VF. Precisamente otra asigna-
tura pendiente son las camparnias
de promocion para reactivar el
consumo. ;Sera posible alcanzar
un acuerdo para solicitar los fon-
dos europeos para este fin?

CR. Todos debemos demos-
trar con hechos la voluntad de
que Intercitrus funcione y sirva
al sector. La promocion efecti-
vamente es un reto importante.
Pero también es importante con-
tar con garantias de una buena
relacion contractual. También
lo es hacer todo lo que podamos
para evitar la presencia de se-
millas en nuestras mandarinas.
También es importante planifi-
car cada campana y coordinarse
para obtener precios dignos en
toda la cadena de valor. Todos de-
bemos ceder en algo, y hacerlo ya
porque los problemas no esperan,
se agravan para todos.

VF. Actualmente, jqué papel
esta desemperiando la interprofe-
sional? ;Qué temas estan centran-
do la accion de Intercitrus?

CR. Estamos preocupados por
la falta de soluciones fitosanita-
rias y por la continuada entrada
de plagas procedentes de paises
terceros, como el nuevo trips ve-
nido del sur de Africa. Hemos ini-
ciado gestiones ante el Gobierno
y la UE para que pongan encima
de la mesa todos los recursos
que tengan a su disposicion, asi
como la presion necesaria ante
la Comisién, para defender rigu-
rosamente al sector citricola en
el panel abierto en el seno de la
OMC a raiz de una denuncia de
Sudafrica que cuestiona las me-
didas fitosanitarias de la UE.

VF. ;Cree que hay que man-
tener y endurecer las medidas de
control a los citricos sudafricanos?

CR. Efectivamente. En lo que
llevamos de ano Sudafrica acu-
mula una barbaridad de deteccio-
nes de mancha negra en sus ex-
portaciones con destino a la UE.
Es un escandalo tan maytusculo
como intolerable, que evidencia
no solo la idoneidad de las medi-
das fitosanitarias adoptadas has-
ta el momento, sino la necesidad
de endurecerlas para impedir que
estas plagas y enfermedades de
cuarentena acaben llegando a la
citricultura europea.

VF. Para finalizar, ;qué infor-
maciones transmiten los diferentes
operadores citricolas que forman
parte de la interprofesional sobre
el desarrollo de la campania tras
la DANA vivida en Valencia?

CR. Los dafios son desastro-
sos en produccion y plantacion
en las zonas damnificadas por
la DANA, por lo que el sector re-
quiere de ayudas directas y otras
medidas de apoyo que permitan
salir adelante. La cosecha de esta
campana se vera reducida en esta
importante zona productora, lo
que agrava la reduccién de pro-
duccion aforada. Pero podemos
lanzar un mensaje de tranqui-
lidad de que el sector citricola
espanol esta en condiciones de
cubrir los mercados interna-
cionales mas exigentes con una
fruta que garantiza los maximos
estandares de frescura, trazabi-
lidad, seguridad alimentaria y
sostenibilidad medioambiental.
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20 / Valencia Fruits

CiTRICOS

JORGE GARCIA VICENT / Presidente de Asociex

“El sector es muy dinamico y
sera capaz de no verse muy
afectado en las exportaciones”

Jorge Garcia Vicent, presidente de Asociex, recuerda que el sector citricola es muy dinamico y que,
ante situaciones de crisis como la dolorosa catastrofe de Valencia, ha demostrado su gran capacidad
de reaccion. De las previsiones de la camparnia citricola compagina la “cautela” con el “optimismo”,
tras senalar que “las exportaciones no se veran afectadas”. Agradece la solidaridad y el esfuerzo de
todos, empresarios y trabajadores, para salir adelante tras el paso de la DANA, y pide que las ayu-
das a los agricultores “lleguen cuanto antes”™.

» GONZALO GAYO. CASTELLON.
Valencia Fruits. ;Como valo-
ra desde Asociex los darnios cau-
sados por la DANA en el sector
citricola?

Jorge Garcia. Es una catas-
trofe de la que costara mucho
recuperarse, tanto a nivel perso-
nal como a nivel empresarial. Es
momento de que todo el sector
unamos fuerzas para lograr sa-
lir lo antes posible y mas fuertes
si cabe.

VF. ;Qué impacto prevé que
pueda tener en las exportaciones?

JG. El sector es, en general,
muy dinamico y sera capaz de
no verse muy afectado en las ex-
portaciones. Los almacenes de
confeccion, todos, incluso los de
las zonas mas afectadas, estan
ya operativos. El problema han

sido las dos semanas consecuti-
vas de lluvias que hemos tenido
y que han impedido las labores
de recoleccion. Nada se puede
comparar a esta DANA, pero
si tenemos mucha experiencia
en como afrontar situaciones
de crisis analogas con tantas
otras gotas frias. El suministro
ala UE, en estos momentos, esta
garantizado y en voliimenes su-
ficientes para toda la gran dis-
tribucion europea.

VF. ;Cudles han sido los prin-
cipales darnios? ;Y qué reclaman
sus asociados?

JG. Por suerte, y de momen-
to, la provincia de Castellon
no se ha visto apenas afectada.
Nuestros asociados no se han
visto en la necesidad de reclamar
danos. Ahora, las autoridades

b o __ fi/

Jorge Garcia apunta que cada campaiia citricola es “una carrera de fondo” y
cualquier cosa puede pasar, asi que “somos cautos pero optimistas”. / ARCHIVO
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"Los almacenes de
confeccion, todos,
incluso los de las zonas
mas afectadas, estan ya
operativos”

deben ser eficaces y agiles en el
auxilio a los citricultores valen-
cianos, fundamentalmente los de
las ‘dos riberas’ de Valencia, por-
que han sufrido ingentes danos,
fundamentalmente, en infraes-
tructuras agrarias. Agroseguro,
por su parte, debe realizar una
peritacién de los danos sobre la
cosecha que sea rapida y justa.
Y los citricos son el cultivo que
seguramente mas apuesta por
los seguros agrarios.

El principal reto para el
conjunto del sector exportador
—mas alla de que pueda pro-
veerse de Castellon y de otras
muchas zonas citricolas espa-
nolas no afectadas— es de tipo
logistico.

Los dafos en infraestructu-
ras claves para la circulacion de
los camiones, como el by-pass de
Valencia, han sido muy graves
y aun hoy hay varios tramos
cortados de varias carreteras y
autovias clave.

La recoleccion y comercia-
lizacion, conforme van madu-
rando las distintas variedades,
no entiende de retrasos ni de
ubicaciones a uno u otro lado
del desastre de la DANA: ha-
bra que confeccionar tanto las
clementinas de Castellon como
las naranjas de Andalucia o las

(Pasa a la pagina 22)
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“El sector...”

(Viene de la pagina 20)

navelinas de la zona devastada
de las ‘dos riberas’. La circunva-
lacion de la ciudad de Valencia
es la via sobre la que descansa
buena parte de la exportacion
hortofruticola espanola, no sélo
los citricos.

Cabria recordar lo que ya
ocurrio con la Covid cuando,
para salvar las cuarentenas y
restricciones que comenzaron a
darse en media Europa a causa
de la crisis sanitaria, se facilita-
ron corredores al transporte de
mercancias perecederas. Aque-
1lo funcioné y hoy necesitamos
medidas similares.

VF. ;Qué previsiones hay
para lo que queda de campana?

JG. Las previsiones son re-
lativamente optimistas respec-
to a la anterior campana. El
inicio de la temporada ha sido
mejor debido a que apenas se
ha solapado con la campana
sudafricana y la del conjunto
del hemisferio sur. Pero, por
mi experiencia, cada campana
es una carrera de fondo y cual-
quier cosa puede pasar, asi que
somos cautos pero optimistas.

VF. ;Qué piden desde Asociex
al nuevo comisario de Agricultu-
ra de la UE?

JG. Al comisario le recla-
mamos avanzar en materia de
reciprocidad frente a la oferta
citricola creciente de terceros
paises en la UE. No es s6lo una
cuestion de competencia leal.
Que la fruta que entre al mer-
cado comunitario lo haga con
los mismos tratamientos que
aqui estan permitidos, es tam-
bién una cuestion de seguridad
alimentaria. Incumplimientos
reiterados en materia de resi-
duos —por encima de los limi-
tes permitidos o tras detectar
productos ya retirados en la
UE— como los registrados en
las importaciones citricolas de
Turquia o de Egipto exigen una
reaccién enérgica por parte de
las autoridades comunitarias.
Los macroproyectos y estrate-
gias como el Pacto Verde y de
‘la granja a la mesa’ deben tra-
bajar, ademas, porque en tales
producciones foraneas se ga-
rantice el cumplimiento de los
mismos requisitos medioam-
bientales que se reclaman a los
agricultores europeos. Y debe-
rian considerarse, igualmente,
la disparidad entre los costes

6 Castellon

Elemenhnes
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Jorge Garcia comenta, en relacion a la apertura de nuevos mercados, que el coste de los fletes maritimos, con tanta inestabilidad geopolitica internacional, esta
sufriendo muchas oscilaciones y una tendencia al alza, lo que dificulta explorar nuevos destinos en paises terceros. / ARCHIVO

“Nada se puede comparar a esta DANA, pero tenemos
experiencia en afrontar situaciones de crisis en otras
gotas frias, y el suministro a la UE esta garantizado y
en volimenes suficientes para la distribucion europea”

"El principal reto para el conjunto del sector
exportador —mas alla de que pueda proveerse de
Castellon y de otras muchas zonas citricolas espaiolas
no afectadas— es de tipo logistico”

laborales y sociales de Europa
y los de tales procedencias.

Otro objetivo prioritario para
el comisario deberia ser evitar
la introduccién de mas plagas
foraneas. Llevamos mas de 16 en
citricos, s6lo en lo llevamos del
presente siglo. Por ello, vamos
a seguir estando especialmente
vigilantes en cuanto al cumpli-
miento del tratamiento de frio
a las naranjas procedentes de
paises terceros que padezcan
falsa polilla asi como en los
controles y uso de los fungicidas
mas eficaces contra la mancha
negra en las importaciones de
paises terceros a los que se les
exige medidas de prevencion en
origen.

Los dos paneles que ha abier-
to Sudafrica en la OMC por las

medidas tomadas por la UE para
protegerse de sendos patégenos
no debieran tener mayor reco-
rrido. La Comisién tiene todos
los argumentos técnicos para
defenderse frente a tales acu-
saciones y no deberia ceder un
apice, entre otras cosas, porque
las exigencias europeas en esta
materia son mucho mas laxas
que las que tienen vigentes
otras potencias occidentales im-
portadoras de citricos y frente a
ellas Sudafrica no ha actuado.
Ahora que se plantea retomar
las negociaciones para ratifi-
car el acuerdo comercial con
Mercosur a los citricos, el co-
misario deberia ser sensible al
fuerte impacto que este tendria
sobre el zumo de naranja espa-
nol —frente a la oferta masiva y

orli

freeesh fruit!

Garcia Ballester confirma que el inicio de la temporada nacional ha sido mejor
debido a que apenas se ha solapado con la campaiia sudafricana. / ARCHIVO

barata de Brasil— y, en menor
medida, sobre las importaciones
en fresco.

Otra vez, hasta que no se
garantice la reciprocidad en
las importaciones, los citricos
deberian quedar excluidos de
este tratado.

VF. (Y al Gobierno y
Generalitat?

JG. El ministro Planas esta
siendo muy insistente en los ul-
timos meses, de cara a la nueva
legislatura que ahora comien-
za en el ejecutivo y el legislati-
vo comunitario, en defender la
aplicacion de las denominadas
‘clausulas espejo’ y en intro-
ducirlas en las negociaciones
comerciales de la Union Euro-
pea (UE) con terceros paises.
Y lo celebramos. Ahora tiene
una buena oportunidad de po-
der hacerlo en el proceso de
ratificacion del tratado de la
Union Europea con Mercosur.
La cuestién es mas compleja de
lo que parece, pero el concepto
es claro: Europa debe exigir a
los productos importados los
mismos estandares de calidad y
seguridad alimentaria que a los
producidos en Europa. Nosotros
lo hemos llamado reciprocidad
y ahora se habla de este instru-
mento para materializar este
principio basico.

En este sentido, heredamos
de la anterior legislatura euro-
pea algunas directivas y regla-
mentos, como la llamada Ley

de Restauracion de la Natura-
leza, que amenazan con tener
un gran impacto en el sector
agrario. Velar por minimizar
este dafio, por hacer viable la
actividad citricola, por poner en
valor el factor de sostenibilidad
de nuestra producciéon -como
cultivo clave, por ejemplo, para
capturar carbono de la atmoésfe-
ra- debera ser también un obje-
tivo para Planas.

Tras la DANA creo que es
prioritario que las ayudas a los
agricultores lleguen lo antes po-
sible, que se facilite su tramita-
cion y que se inyecte liquidez al
citricultor porque la situacion
es dificil. Que la politica, que el
distinto signo de las administra-
ciones no sea un impedimento
en la reconstruccion de tan-
tas infraestructuras agrarias
danadas. A la Generalitat, a
corto plazo, le reclamaria que
siga siendo responsable en te-
mas como el llamado decreto
de la pinyola: Europa reclama
clementinas y mandarinas sin
semillas y en situaciones tan
complejas como la presente no
podemos poner en cuestion la
calidad de nuestro producto.
Eso y que profundice en algu-
nas de las medidas ya anun-
ciadas en materia tributaria y
de redimensionamiento de las
estructuras agrarias, de lucha
contra el minifundio y para fa-
cilitar el relevo generacional en
el campo.
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“No podemos dejar a los citricultores indefensos
frente a las plagas y enfermedades, frente a las propias
y frente a los nuevos patégenos que continuamente
nos siguen entrando a través de las importaciones
procedentes de terceros paises

VF. ;Qué nuevos mercados po-
tenciales contempla en el futuro
para las exportaciones citricolas?

JG. La apertura de mercados
terceros es un camino arduo,
lleno de trabas politicas y téc-
nicas, de auténticas barreras no
arancelarias a la exportacion.
Los protocolos en materia de
sanidad vegetal son, en dema-
siadas ocasiones y en la prac-
tica, muy dificiles de cumplir y
encarecen los envios, nos hacen
menos competitivos, sabiendo,
ademas, que ya de por si tene-
mos unos de los costes de pro-
duccién mas altos de todas las
potencias citricolas.

En 2021, con la ayuda de la
Generalitat Valenciana, algu-
nos socios de Asociex, a tra-
vés del Comité de Gestion de
Citricos, realizamos un envio
experimental al mercado de la
India. Pues bien, aun estamos
pendientes de la respuesta de
las autoridades hindus a los
cambios que requerimos en
tal protocolo para poder hacer
viables los envios (autorizar el
cold treatmenten transito, ade-
mas del tratamiento de frio en
origen que hace inviable la ex-
portacion). El coste de los fletes
maritimos, con tanta inestabili-
dad geopolitica internacional,
también sufre oscilaciones y
una tendencia al alza que difi-
culta estas aperturas.

Nuestra ventaja competitiva,
como antes explicaba, también
radica en el servicio que da-
mos puerta a puerta. Por eso
decimos que nuestro mercado
de proximidad es la propia UE,
que es también —todo hay que
decirlo— donde quieren estar
presentes todas las potencias
productoras de citricos del
mundo.

Aun asi, al cierre de la pa-
sada campana se exportaron a
mas de 70 paises terceros (inclu-
yendo, en este grupo ya a Reino
Unido) un total de 494.000 tone-
ladas. Considerando el Brexit,
casi el 85% de nuestras ventas
exteriores se producen pues en
el mercado comunitario.

VF. ;Como ve Intercitrusy el
papel a desemperiar?

JG. El papel de la interpro-
fesional sigue siendo y seguira
siendo clave. Con Intercitrus,
basicamente, llegamos mucho
mas lejos que cualquiera de
nosotros por separado. En Bru-
selas, en Madrid, incluso en el
gobierno autonémico agrade-
cen tener un interlocutor inico
representativo.

En materia de defensa de la
sanidad vegetal ha demostrado
ya, en esta ultima etapa y pese
a las circunstancias, ser una
herramienta eficiente. Avan-
zar en la reciprocidad antes
referida debe ser también otra
de las grandes metas de la in-
terprofesional. Por ejemplo,
queda pendiente la revision del
Reglamento de Uso Sostenible
de los Fitosanitarios, que queria
reducir el uso de fitosanitarios
antes de 2030 en un 50%. Inter-
citrus puede defender de for-
ma solvente que sé6lo se podra
avanzar en este terreno si hay
alternativas.

No podemos dejar a los citri-
cultores indefensos frente a las
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plagas y enfermedades, frente a
las propias y frente a los nuevos
patégenos que continuamente
nos siguen entrando. Antes el
cotonet de Sudafrica y ahora el
trips de Sudafrica Ademas, en su
seno se comparte informaciéon y
se acercan posturas entre los di-
ferentes eslabones de la cadena.
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LA UNION DE GUILLEM EXPORT Y FRUTAS TONO DA ORIGEN A DETERRA

Un nuevo lider multiproducto en
el mercado de la fruta fresca
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CATsystem®: El salto definitivo
hacia el control total en los
tratamientos postcosecha

UN REPORTAJE DE JULIA LUZ PARA (

Tranquilidad, control y eficacia.
Estas tres palabras definen al revolu-
cionario CATsystem® de Citrosol, un
sistema pionero de consumo inteligente
que mide, y corrige en linea y en tiempo
real las concentraciones de fungicidas
y otros componentes del caldo en cen-
trales hortofruticolas para asegurar la
aplicacion de las dosis eficaces de los
tratamientos postcosecha.

Asilo explica Xavier Parra, doctor en
Quimica y director de I+D+i de Citrosol,
mientras nos guia por el tinel demos-
trativo de la “Experiencia CATsystem®”
enla 16® edicion de Fruit Attraction. La
empresa valenciana, reconocida lider
en el sector de la postcosecha, escogio
este evento clave para presentar su gran
apuesta tecnoldgica que, terminada la
fase piloto, ya opera con éxito en diver-
sos almacenes.

CATsystem® marca un antes y un
después en la gestion de los tratamien-
tos postcosecha, resolviendo una de las
mayores preocupaciones en la industria:
el control efectivo y en tiempo real de las
concentraciones de las materias activas
para un eficaz control del podrido y la
seguridad alimentaria. “Este sistema
esta disenado para dar tranquilidad a
los operadores asegurando las dosis efi-
caces de cada tratamiento en cualquier
momento del proceso”, senala Parra.

PUNTO DE PARTIDA
Para comprender la razon detras de la
creacion de CATsystem®, nos remon-
tamos a los principales retos de los
almacenes de confeccion a la hora de
realizar los tratamientos postcosecha.
Uno de los mas importantes, 1a reutiliza-
cién del caldo manteniendo su eficacia.
“Hoy en dia, reutilizar el caldo de tra-
tamiento es innegociable. No s6lo en el
ambito medioambiental, porque necesi-
tamos ahorrar agua y reducir residuos
peligrosos, sino también porque es una
necesidad operativa”, explica el director
de I+D+i de Citrosol.

Cuando la fruta llega al almacén
para su primer “bano” con fungicidas,
desinfectantes y aditivos, y antes de la
aparicion del también pionero Sistema
Vertido Cero® de Citrosol, el sistema
tradicional requeria drenar el drencher
y preparar “nuevos” caldos frecuente-
mente, interrumpiendo todo el proceso
del almacén. Esto resulta impensable
en la actualidad debido a los grandes
volumenes de fruta que se manejan.
“Con el volumen de fruta que llega, se-
ria inviable trabajar sin reutilizacion de
caldo, cuantas mas toneladas se traten
con el mismo caldo, mejor, por varias
razones”, anade Parra.

Sin embargo, reutilizar el caldo pre-
senta sus propios problemas. A medida
que los palets de fruta pasan y el caldo se
recircula, acumula suciedad del campo,
como tierray arcillas, materia organica
de la fruta, restos de otros tratamien-
tos agricolas... “formando una matriz
compleja que afecta el mantenimiento
de una eficacia constante y elevada del
tratamiento”.

¢{COMO SE TRABAJA ACTUALMENTE?
Todos los sistemas actuales de aplica-
cion del tratamiento postcosecha y reu-
tilizacion del caldo se basan en la tecno-
logia introducida por Citrosol hace mas
de 10 afios con el Sistema Vertido Cero®
y, basicamente, funcionan con un dosifi-
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CATsystem® resuelve una de las mayores preocupaciones de la industria: el control efectivo y en
tiempo real de las concentraciones de las materias activas a lo largo de todo el proceso. / CITROSOL

CATsystem® de Citrosol es un sistema pionero de consumo
inteligente que mide, y corrige en linea y en tiempo real las
concentraciones de fungicidas y otros componentes del caldo en
centrales hortofruticolas para asegurar la aplicacion de las dosis
eficaces de los tratamientos postcosecha

Al contrarrestar de forma automatica y continua las alteraciones,
CATsystem® facilita el cumplimiento de los estandares de calidad y
seguridad que exigen los retailers, ademas de reducir las pérdidas
por podrido a lo largo de toda la cadena gracias a mantener una
eficacia maxima y constante en los tratamientos aplicados

cador que se encarga de reponer el caldo
perdido con cada palet de fruta. Parra
describe asi el proceso: “cada vez que
pasa un palet, se lleva, por ejemplo, 10
litros de caldo porque sale mojado. Esos
10 litros hay que reponerlos para man-
tener el volumen del drencher y poder
seguir tratando la fruta”. El dosificador,
previamente programado, repone el vo-
lumen extraido aplicando las cantidades
predeterminadas de cada producto en
proporciones fijas, segiin la dosis reco-
mendada. Ademas, el Sistema Vertido
Cero, y la mayoria de los equipos alter-
nativos del mercado, incorporan siste-
mas de filtracion para eliminar parte de
los sélidos presentes en el caldo. “No se
consigue un agua completamente lim-
pia, pero se hace un esfuerzo para redu-

cirlos sélidos acumulados, asi como una
desinfeccién continua para mantener el
caldo en condiciones seguras”, explica
Parra. Asi, se busca asegurar tres condi-
ciones basicas: desinfeccion, filtracion y
reposicion constante del caldo.

ALTERACIONES
El proceso parece sencillo y efectivo, pero
en el almacén de confeccion ocurren di-
versas “alteraciones” que complican la
situacion. Se trata de “sucesos que ocu-
rren en el entorno industrial y que mo-
difican las concentraciones de todos los
productos que aplicamos de forma total-
mente aleatoria, tanto por arriba como,
sobre todo, por debajo de las concentra-
ciones objetivo”. Aunque existen muchas
y otras tantas pasan desapercibidas, en

Citrosol destacan como mas relevantes
las siguientes:
— Absorcion por parte de la
fruta. La fruta absorbe los productos
aplicados, y la cantidad que retiene
depende de miltiples factores, como el
estado de madurez, la variedad y las ca-
racteristicas de la piel. “Dependiendo
de estas condiciones, la absorcion va-
ria continuamente y no es predecible”,
destaca Parra.
— Errores humanos. Durante
el dia, los operarios deben realizar
diversas operaciones, como reponer
las garrafas de los productos cuando
se terminan. “Si el operario tarda en
reponer el producto y el sistema sigue
funcionando, se anade agua, pero no
fungicida, y eso reduce la concentra-
cion”. Estas variaciones pueden ocu-
rrir también, por ejemplo, durante las
operaciones de limpieza, cuando pue-
den haber aportaciones de agua extra
dentro del drencher y el caldo se diluye
sin ningun tipo de control.
— Entrada de suciedad y degra-
dacion de los fungicidas. La tierray
la materia organica e inorganica que
llegan con la fruta, cajones y palets,
¥y que son arrastradas al caldo crean
una matriz compleja que puede reac-
cionar con los fungicidas y disminuir
su concentracion por degradacion.
Por otro lado, los s6lidos en suspen-
sion (arcillas, limos y arenas) también
absorben parte de los productos, que
como luego se eliminan, parcialmente,
con el sistema de filtracion conllevan
reducciones en las concentraciones de
los antifiingicos. “Son dos procesos de
disminucién de las concentraciones
totalmente aleatorios, ya que la sucie-
dad que viene de campo varia con cada
partida de fruta”, anade Parra.
— Absorcion por parte de los
materiales en contacto con el cal-
do. Los materiales como plasticos y
maderas que estan en contacto con
el caldo (cajones, bins, palets, compo-
nentes del sistema de aplicacion, etc.)
también absorben productos, en fun-
cioén del tipo de material y de su estado,
alterando las concentraciones de los
tratamientos.
— Incidencias en el sistema. A
veces, como es 16gico, el propio siste-
ma de dosificacion presenta fallos o
averias. Aunque existen alarmas, “si
el operario esta ocupado, puede apagar
la alarma sin resolver el problema o
avisar al técnico”, lo que permite que
una incidencia pase desapercibida.
— Degradacion por factores
ambientales. Laluzy el calor también
influyen, acelerando la degradacion de
los fungicidas, lo cual complica atun
mas el control de la concentracion.
La suma de estos factores genera va-
riaciones constantes en las concentracio-
nes del caldo, que son dificiles de prever
y gestionar de forma efectiva con los sis-
temas actuales.

CONSECUENCIAS
Estas alteraciones tienen consecuencias
directas sobre la eficacia del tratamiento
y la seguridad alimentaria. A medida que
las toneladas de fruta pasan sin interrup-
cién, la concentracion real de los produc-
tos se ve modificada de forma aleatoria
en mayor o menor medida debido a todos
estos factores. Incluso en alguna ocasion,
las frutas reciben dosis subletales, es de-
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cir, concentraciones que estan por debajo
de la concentracion objetivo. “En estos
casos se pone en riesgo el control de las
enfermedades en la fruta, se puede gene-
rar pérdida de control de la esporulacion
y hacer que se desarrollen resistencias
con mayor facilidad”, senala Parra. En
otros casos, se detectan concentraciones
superiores a las objetivo, lo que repre-
senta un uso innecesario de producto,
aumentando el coste y el riesgo de exce-
der los requisitos de los retailers en ma-
teria de reduccion de residuos, e incluso
el limite maximo legal de residuos en la
fruta (LMR).

I SITUACION ACTUAL

Paraintentar corregir este problema, los
almacenes recurren a procedimientos
de muestreo y analisis. Un técnico toma
una muestra del caldo de tratamiento y
la envia a un laboratorio externo, un pro-
ceso que puede tardar hasta dos dias en
proporcionar resultados. S6lo entonces
se ajustan las concentraciones. Sin em-
bargo, durante ese tiempo, las toneladas
de fruta que han pasado por el almacén
ya se han tratado con un caldo que pue-
de que no tuviese en todo momento las
concentraciones adecuadas de producto
y, ademas, como la composicion sigue va-
riando en funcién de las alteraciones que
van ocurriendo, cuando finalmente se
aplican los ajustes, estos podrian llegar
a aplicarse sobre una “imagen desfasa-
da”, con concentraciones que en algunas
ocasiones no se correspondan con las del
analisis realizado.

Lasimplicaciones de los tratamientos
realizados, por lo general, con las bajas
concentraciones descritas son enormes,
siendo la mas relevante la generacion de
resistencias a él fungicida, o fungicidas,
utilizado(s). La resistencia es un enemigo
oculto que poco a poco va incrementando
los porcentajes de podrido en volcadores
hasta que comienzan las quejas y recla-
maciones por podrido.

I LA SOLUCION DE CITROSOL:
CATSYSTEM®

Para contrarrestar todas estas alteracio-
nes y optimizar el control de las concen-
traciones en el tratamiento postcosecha,
Citrosol ha desarrollado una solucién in-
novadora: CATsystem®. “Lo que propo-
nemos es anadir un modulo de analisis y
control en tiempo real a nuestro sistema
de dosificacién existente,” explica Parra.
Este nuevo totem, se conecta directamen-
te al tanque del caldo de tratamiento. Su
funcion es tomar muestras del caldo de
forma automatica y continua, analizar-
las al instante y, con los resultados obte-
nidos, enviar instrucciones precisas al
dosificador para ajustar las dosis hasta
alcanzar la concentracion adecuada en
tiempo real.

Este modulo de control inteligente
complementa la dosificacion prepro-
gramada que ya realiza el sistema. “El
dosificador sigue trabajando en modo
preprogramado, que asegura que cada
palet reciba la reposicion basica de agua
y productos necesarios para el bano de la
fruta. Lo que hace el CATsystem® es con-
trolar las alteraciones imprevistas que
modifican las concentraciones,” descri-
be Parra. Este ajuste continuo permite
mantener las concentraciones de tra-
tamiento siempre constantes dentro de
los valores objetivo, y con ello 1a eficacia,
consiguiendo un buen control de la es-
porulacion, y previniendo la generacion
de resistencias, el exceso de residuos y la
aparicién de podrido.

[ RESULTADO

Al contrarrestar de forma automatica y
continua las alteraciones, y con ello las
desviaciones en las concentraciones de
productos, CATsystem® facilita enorme-
mente el cumplimiento de los estandares
de calidad y seguridad que exigen los re-
tailers, ademas de reducir las pérdidas
ocasionadas por podrido a lo largo de
toda la cadena, desde el almacén hasta el
consumidor, gracias a mantener siempre
una eficacia maxima y constante en los
tratamientos aplicados. “La tranquilidad

CATsystem® funciona
mediante un ciclo continuo:
toma una muestra del caldo,
analiza los resultados en
tiempo real, realiza las
correcciones necesarias y
luego vuelve a analizar para
asegurar que los ajustes se
han aplicado correctamente

que ofrece es ese ‘gap’ que cerramos: ya
no hay incertidumbre sobre lo que esta
ocurriendo con las concentraciones
mientras se realiza un analisis externo,”
comenta el director de I+D+i de Citrosol.
Gracias al control en linea y en tiempo
real, el sistema elimina la necesidad de
esperar para conocer los resultados de
laboratorio. CATsystem® monitoriza y
ajusta cada dosis de manera inmediata,

“Con CATsystem®, el retorno de la in-
version es rapido, porque disminuye po-
sibles riesgos de fruta no comercializable
por infra o sobredosificaciéon y, al romper
el ciclo de resistencias en el almaceén, el
control del podrido es mucho mas efec-
tivo a largo plazo,” anade Parra. Los ni-
veles de resistencia se mantienen bajos,
lo que implica una menor presencia de
podrido en el producto final y genera una
rentabilidad directa para el almacén.

Este nivel de precision y control auto-
matico convierte a CATsystem® en una
herramienta revolucionaria que no sélo
optimiza la eficacia del tratamiento, sino
que también actiia como un sistema de
seguridad preventiva.
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Xavier Parra, doctor en Quimica y director de I+D+i de Gitrosol, durante la visita por el tinel de-
mostrativo de la “Experiencia CATsystem®” en la 162 edicion de Fruit Attraction. / RAQUEL FUERTES
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Este méddulo de control inteligente complementa la dosificacién preprogramada que ya realiza el sistema y asegura que cada palet reciba la reposicion
basica de agua y productos para el baiio de la fruta, controlando las alteraciones imprevistas que modifican las concentraciones. / CITROSOL

El ciclo de trabajo de GATsystem®

ATsystem® funciona mediante el siguiente ciclo continuo: toma una muestra del caldo, analiza los resultados en

tiempo real, realiza las correcciones necesarias y luego vuelve a analizar para asegurar que los ajustes se han apli-
cado correctamente. Este ciclo garantiza que las concentraciones se mantengan constantes, con lo cual los tratamientos
siempre se aplican en las dosis correctas.

Una de las grandes ventajas es su compatibilidad con otros sistemas de Citrosol. Puede instalarse incluso en dosifi-
cadores antiguos, lo que facilita su integracion en almacenes que ya operan con tecnologias de la empresa. Ademas, el
sistema permite un registro detallado de todos los analisis y correcciones realizadas en el tratamiento de cada lote de
fruta, garantizando su trazabilidad. Asi, se puede saber en todo momento qué concentraciones de fungicidas y aditivos
han sido aplicadas a cada lote, 1o que garantiza el control y la transparencia.

El modelo de “renting” de Citrosol incluye tanto el equipo como el servicio completo. Esto significa que, ademas de
contar con el sistema CATsystem®, los clientes también disponen de un mantenimiento preventivo periodico, calibra-
ciones y revisiones para asegurar el buen funcionamiento del equipo. En caso de que surjan alarmas o incidencias,
que pueden ser detectadas incluso en remoto mediante un sistema de avisos, el equipo técnico de Citrosol interviene
rapidamente para resolver cualquier problema, lo que asegura una operativa continua y eficiente.
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CIRILO ARNANDIS / Presidente del Grupo de Trabajo de Citricos de Cooperativas
Agro-alimentarias de Espana

“Las cooperativas afectadas por
|a DANA siguen garantizado el
suministro a los mercados”

El paso de la DANA ha trastocado la camparnia citricola. Su impacto ha sido mas que notable ya que
se ha producido en un momento de campana muy importante para el sector. Sin duda, los aforos
nacionales y autonomicos iniciales van a tener que revisarse a la baja, y todavia hay que analizar
el impacto real en las zonas afectadas porque hay parcelas a las que aun no se ha podido acceder.

» GSCAR ORZANCO. REDACCION.
Valencia Fruits. ;De qué forma
ha afectado la DANA a la produc-
cion de citricos de la Comunitat
Valenciana?

Cirilo Arnandis. Pese a la
gravisima situacion por la que
estamos atravesando, cabe des-
tacar, en primer lugar, que los al-
macenes y cooperativas afectadas
han recuperado su actividad y si-
guen garantizado un suministro
continuado y de calidad a los mer-
cados, sorteando las dificultades
productivas y logisticas.

Entrando en valoraciones, el
impacto de la DANA ha sido mas
que notable, ya que se ha produ-
cido en un momento de campana
muy importante para el sector.
Las1luvias e inundaciones se han
concentrado ademas en comar-
cas productoras, como La Ribera,
el Camp del Turia o determina-
das zonas de Los Serranos.

Un primer impacto que cali-
brar esla pérdida de cosechas. Se-
gun datos de Agroseguro, se han
visto afectadas 25.500 ha de cultivo
y unas 50.000 explotaciones, mu-
chas de la cuales son de citricos.
La cifra probablemente continua-
ra evolucionando en las proximas
semanas, porque hay parcelas a
las que no se ha podido acceder 15
dias después de la catastrofe, de-
bido a danios en caminos rurales,
puentes y otras infraestructuras
de comunicacion. Estas pérdidas
seran compensadas por el seguro,
pero ya estan reduciendo la canti-
dad de producto disponible en los
mercados.

Por otra parte, hay que tener
en cuenta el impacto de la inunda-
cion de los campos en el potencial
productivo de las explotaciones.
El arbolado que haya pasado va-
rios dias anegado puede verse
afectado en las proximas semanas
por asfixia radicular o gomosis y
eso obligara a la realizacion de
determinados tratamientos o, en
ultima instancia, al arranque de
los arboles afectados. En algunos
casos, las parcelas van a tener que
ser replantadas desde cero, por-
que directamente han desapareci-
do bajolos efectos de lalluvia. En
estos casos, la recuperacion del
potencial productivo anteriorala
DANA costara varias campanas.

VEF. Atendiendo a la distribu-
cion por familias de producto,
Jqué analisis inicial realizaban
de los datos que ofrecian los aforos
citricolas de Espana?

CA. Hay que tener en cuenta,
en primer lugar, que un aforo
es una foto fija de un momento
determinado, que cambia con el
tiempo y se analiza segiin las con-
diciones de ese momento especifi-
co. Partiendo de esta idea, si bien
el descenso en el aforo nacional
para el conjunto de campana se
situaba en torno al 1%, hay varia-
ciones notables en la distribucion

g W

Arnandis seiiala que se han cambiado los planes de actividad para mantener los compromisos con los clientes. / ARCHIVO

respecto a la campana pasada.
En este sentido, estaba previsto
que se produjeran mas naranjas
dulces (+8,8%) y pomelos (+0,6%),
pero menos pequenos citricos
(-3,3%) y limones (-20,5%).

El analisis por regiones pro-
ductoras también nos arrojaba
diferencias respecto a la cam-
pana anterior, con datos como
la reduccion de la produccion
de naranjas dulces en la Comu-
nitat Valenciana (-2,4%), frente
al incremento de la produccion
nacional o el acusado descenso
de la produccion de clementinas
y, especialmente, de variedades
como la Clemenules (-28,5%).

Comercialmente, se esperaba
una primera parte de campana
mas dinamica, como asi ha sido
hasta la DANA, y una segunda
condicionada por el inicio de la
campana de exportacion de ter-
ceros paises como Egipto.

VF. ;Qué influencia estaba te-
niendo hasta el momento la clima-
tologia en la temporada?

CA. En las semanas previas a
la DANA, estabamos observan-
do una cierta irregularidad en la
maduracion de diferentes varie-
dades por la falta de frio, a lo que
se sumaba la ausencia de agua
en algunas regiones productoras.

Esto ha supuesto gastos adi-
cionales a los productores en
riego y tratamientos, pese a lo
cual algunas zonas han llegado
alinicio de su campafia con un ar-
bolado que ha evidenciado estrés
hidrico y problemas con plagas.

VF. ;Como estan afectando las
plagas en las diferentes zonas pro-
ductoras espanolas?

CA. En relacion directa con
las altas temperaturas registra-
das, también se habia observado
una proliferacion de determina-
das plagas como, por ejemplo,
el Scirtothrips aurantii, que ha
avanzado durante los ultimos
meses por diferentes zonas pro-

ductoras, desde el sur de Portugal
hacia Andalucia, hasta llegar a
la Comunitat Valenciana. La vi-
rulencia con la que se ha mani-
festado esta plaga y la ausencia
de productos adecuados para la
realizacion de tratamientos ha
dificultado el control de este trips.

En Murcia, la proliferacion de
aranaroja (Tetranychus urticae),
arana Banksi (Eutetranychus
Banksi) y, en menor medida, el
cotonet, la mosca del Mediterra-
neo y el pulgon, han provocado
importantes pérdidas sobre el
potencial productivo de la region,
una circunstancia ya se produjo
en campanas anteriores y que
vuelve a manifestarse.

VF. Hay organizaciones de
productores que ya anunciaban
hace semanas una reduccion del
aforo inicial. ;Cudl es la vision de
las cooperativas?

CA. Las cuestiones anterior-
mente mencionadas y, por su-
puesto, el impacto de la DANA,
hacen que los aforos nacionales y
autonémicos presentados en sep-
tiembre vayan a tener que revi-
sarse a la baja, sin duda. La cuan-
tificacién del efecto que tendra la
DANA en la produccion citricola
tendra que definirse durante las
proximas semanas, tanto por la
imposibilidad de acceder a par-
celas afectadas, como por las
cosechas perdidas y por las ex-
plotaciones que no van a poder
producir llegado su momento.

VF. ;Queé calidad organolép-
tica y calibres presenta la fruta?

CA. La falta de lluvias habia
provocado un descenso en los ca-
libres esperados para los citricos
de primera mitad de campana,
tras una floracion abundante,
pero irregular, y un cuajado
desigual seglin variedades y zo-
nas. Las producciones de segun-
da mitad de campana seguian
esperando lluvias que ayudasen
aconsolidar el calibre. Alla donde

haya llovido con intensidad, pero
sin torrencialidad, los citricos
pueden verse beneficiados.

Enmateria de calidad organo-
1éptica, cabe destacar el impacto
que ha tenido el Scirtothrips au-
rantii en determinadas produc-
ciones, provocando manchas y
alteraciones significativas. No
obstante, las producciones que
se destinan al mercado de comer-
cializacion en fresco tendran la
maxima calidad, como es habi-
tual en los citricos espafoles.

VF. Analizando los datos dis-
ponibles, ;qué escenario comercial
se le presenta al sector citricola es-
pariol en esta camparia?

CA.. Una campana ajustada en
volimenes y con menor presion
de importaciones procedentes de
terceros paises contaba a priori
con todos los elementos necesa-
rios para desarrollarse en térmi-
nos favorables a los intereses de
los productores desde la perspec-
tiva comercial.

Otro factor a tener en cuenta
es la reduccion de naranja para
zumo disponible en el mercado,
provocada por la baja produccion
de paises referentes como Brasil.
Esto se refleja tanto en el circui-
to de la industria como en el de
la comercializaciéon en fresco.
En un momento como el actual,
es importante poder derivar la
produccion de menor aptitud
comercial a la transformacion
con garantias. En este sentido,
el circuito de industria puede
ejercer de balsamo para los pro-
blemas que puedan existir en la
comercializacion en fresco. Con
todo, y segun la evolucion de las
producciones que deben comer-
cializarse en los proximos meses,
las circunstancias sobrevenidas
hacen que esta vaya a ser nueva-
mente una campana complicada
para muchos productores.

VF. En este contexto, ;como ha
arrancado la presente temporada

citricola desde el punto de vista
comercial?

CA. La primera parte de la
campana habia comenzado con
buenas perspectivas, tanto por
el volumen de produccion nacio-
nal como por el descenso de la
presion que ejercen los citricos
procedentes de terceros paises.
Segtin los datos del Ministerio de
Agricultura, las importaciones a
la UE de citricos se redujeron en
un 21,1% en septiembre respecto
al mismo mes del ano anterior,
lo que supone un 28,4% menos
que la media de las ultimas cin-
co campanas. Sudafrica, princi-
pal exportador hacia el mercado
comunitario, redujo su cuota en
un 18,2%. Con este escenario, el
transito entre el final de campana
pasado, el inicio de la actual con
la presencia de operadores ex-
tranjeros y la entrada en el mer-
cado de las primeras variedades
nacionales se ha desarrollado en
términos positivos.

Hasta la llegada de la DANA,
la campana se habia desarrollado
con cierto dinamismo. El impac-
to de las lluvias e inundaciones
sobre las producciones, y sobre
la actividad de los operadores del
sector, ha obligado a reconfigu-
rar en estas semanas los planes
de actividad, para mantener en la
medida de lo posible los compro-
misos adquiridos con clientes y
consumidores.

VF. El sector citricola viene
denunciando la llegada al mer-
cado europeo de cargamentos de
paises terceros con plagas y enfer-
medades o tratados con produc-
tos prohibidos en la UE. Ante este
problema, ;qué respuesta estan
recibiendo de la UE?

CA. Hablamos de un impor-
tante problema de sanidad ve-
getal, ya que esas producciones
contaminadas e interceptadas en
frontera suponen un grave riesgo
de contagio para las 600.000 hec-
tareas de citricos que se cultivan
en Europa. Muchas de las enfer-
medades y plagas que se detectan
en frontera no estan presentes en
nuestro pais y no existen trata-
mientos o remedios adecuados
para hacerles frente, por lo que
su llegada seria terrible.

Conseguimos un hito en 2022
con la obligatoriedad del trata-
miento en frio para las naranjas
procedentes de origenes en los
que se ha detectado la presencia
de Thaumatotibia leucotreta o fal-
sa polilla. Desde ese momento, se-
guimos trabajando en convencer
a las autoridades comunitarias
de que es necesario ampliar esa
obligatoriedad a otros origenes,
otras producciones y para hacer
frente a otras plagas.

Pese alos esfuerzos del sector,
y aun con los apoyos de las Admi-
nistraciones, parece que Europa
no parece dispuesta en estos mo-
mentos a ampliar esa obligatorie-
dad. Por su parte, Sudafrica sigue
presionando para que se retirela
medida ya adoptada. No obstante,
con la constitucion de una nueva
Comision y la llegada de un nue-
vo comisario de Agricultura, el
luxemburgués, Christophe Han-
sen, seguiremos insistiendo en la
importancia de eta cuestion.

VF. ;Cuales son las principales
reclamaciones o demandas del sec-
tor citricola a las Administracio-
nes europeas y espanolas?

CA. La defensa de la sanidad
vegetal de nuestras plantaciones
es una cuestion irrenunciable.
Necesitamos una mayor activi-
dad inspectora en frontera, mas
eficiente en todos los puertos, y
que se impongan prohibiciones
de acceso al mercado comunita-
rio a aquellos paises que incum-
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plen reiteradamente los compro-
misos en esta materia. Ademas
de la presencia de cargamentos
contaminados con plagas, a nivel
de sector nos preocupa especial-
mente lallegada de envios con un
LMR superior al permitido por la
legislacion comunitaria, lo que
puede llegar a suponer un riesgo
de salud publica.

Por otro lado, necesitamos se-
guir avanzando en un escenario
comercial global que sea favora-
ble a los intereses del sector. Los
acuerdos comerciales con terce-
ros paises o bloques, que ofrecen
en muchos casos cesiones en
materia agricola para obtener
beneficios en otras areas deben
ser revisados. En este sentido,
acuerdos como el alcanzado con
Mercosur, pendiente de ratifica-
cién, pueden ser muy perjudicia-
les para nuestros agricultores y
cooperativas.

Otra cuestion relevante son las
exigencias en materia medioam-
biental procedentes de Bruselas
y su impacto sobre la competi-
tividad del sector citricola. Se
trata de medidas que no se exi-
gen a los citricos procedentes de
terceros paises, que comportan
costes adicionales para nuestros
productores y que pueden afectar
a nuestra produccion global. La
retirada de productos fitosanita-
rios y materias activas autoriza-
das, sin disponer de alternativas
biotécnicas o biologicas viables
en todos los sentidos, es un ejem-
plo de ello.

VEF. En julio las cooperativas
solicitaron su baja en Intercitrus.
(Qué ha motivado esta decision?

CA. Tal y como explicamos
en el momento en que dimos el
paso de formalizar la solicitud de
baja, adoptamos la decision por
la situacién de bloqueo a la que
habia llegado la interprofesional.
Durante los ultimos ejercicios se
habia evidenciado la imposibili-
dad de acordar la homologacion
de un contrato de compraventa, y
tampoco se dieron los pasos opor-
tunos para el relanzamiento de la
actividad promocional, clave en
un momento de acusado descen-
so del consumo de citricos. Estos
serian los elementos mas rele-
vantes, pero no los inicos que ha-
blan, a nuestro juicio, de la falta
de operatividad de la interprofe-
sional en el momento actual.

Es importante destacar, no
obstante, que el hecho de que
Cooperativas Agro-alimenta-
rias de Espana no forme parte
actualmente de Intercitrus no
significa que no pueda colaborar
con la interprofesional o con las
organizaciones que la integran
en cualquier cuestion que resulte
beneficiosa para la citricultura
espanola.

VF. ;Cudles son los principa-
les problemas de la citricultura
espariola?

CA. Laprimera cuestion, y sin
ello no se puede avanzar, es alcan-
zar un equilibrio adecuado en la
cadena, que garantice unas ren-
tasjustas y adecuadas para todos
sus eslabones, y especialmente
para los productores, que son el
eslabon mas débil. Sin esas rentas
adecuadas, se acelera el ritmo de
abandono de explotaciones y se
magnifican otros problemas que
sufre el sector.

Hay que tener en cuenta que
durante las dos ultimas décadas
se ha producido una profunda
transformacion del sector ci-
tricola espanol, pero aun asi es
necesario seguir avanzando en
algunos de los cambios que se
han producido, al tiempo que de-
bemos adaptarnos a las nuevas
condiciones del escenario global.

La produccion espanola de ci-
tricos sigue estando demasiado
atomizada. En grandes regiones
productoras como la Comunitat
Valenciana, el minifundismo si-
gue siendo un problema estruc-
tural. Gracias a estructuras como
las cooperativas, se le puede ha-
cer frente a través de la concen-
tracion de la oferta y de los proce-
sos de creacion de estructuras de
mayor dimension, mas eficientes,
competitivas y rentables.

Por otra parte, es necesario
ajustarse a una demanda cam-
biante, que esta condicionada por
la existencia de una mayor oferta
global y por cuestiones como los
cambios en las pautas de consu-

CiTRICOS

La produccion esta atomizada. / VF

mo. Debemos hacer el producto
para el consumidor, para lo cual
es necesario desarrollar campa-
nas comerciales que le permitan
recuperar cuota de mercado fren-
te a otros origenes, otras frutas y
otras opciones de consumo.

Comercialmente hablando,
también debemos consolidar
nuestra presencia en los princi-
pales mercados de exportacion,
buscando unas condiciones de
acceso justas y una verdadera
reciprocidad con respecto a las
exigencias que se imponen a los
paises que desean exportar sus
citricos a nuestro mercado.

En términos productivos, es
importante que sepamos ajustar-
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nos a esas tendencias y deman-
das, con los ajustes varietales
necesarios para poder ofrecer
un calendario amplio, pero equi-
librado, que permita disponer
siempre de citricos de la maxima
calidad, y sabiendo aprovechar
los momentos en los que comer-
cialmente somos el principal —e
incluso el unico— pais productor
en el mercado.

Con todo, estamos en una
situacion de la que no pueden
presumir otros paises producto-
res. Comercializamos una oferta
caracterizada por su gama, cali-
dad y servicio, que conforman un
conjunto apreciado y demandado
por nuestros clientes.

La Region
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CARLES PERIS / Secretario general de La Uni6 Llauradora

“La citricultura tardara casi
cinco anos en recuperarse Si
llegan a tiempo las ayudas”

Carles Peris, secretario general de La Unio de Llaurador sefiala que la citricultura valenciana ha
sido uno de los sectores mas afectados, con miles de hectareas inundadas y cosechas perdidas. “La
recuperacion sera lenta y posiblemente nos tome arios. La normalidad solo se alcanzara con el apoyo
necesario para rehabilitar las tierrasy los accesos, y eso requiere inversion publica. Calculamos que,
con ayudas adecuadas y un clima favorable, podriamos ver una recuperacion parcial en tres a cinco
anos, aunque las secuelas tardaran en sanar del todo”, sefiala.

D GONZALO GAYO. VALENCIA.
Valencia Fruits. ;Qué siente
ante la mayor catastrofe sufri-
da en la Comunidad Valencia-
na? ;Como ha afectado a sus
asociados?

Carles Peris. Este desastre
ha sido devastador y de una
magnitud que no habiamos visto
nunca. Sentimos una profunda
tristeza y frustracion, porque
muchos agricultores y ganaderos
han perdido sus cosechas, sus tie-
rras han quedado inutilizables,
y muchos ain no tienen claro
c6mo podran afrontar el futuro.
La pérdida no es s6lo econémica;
es emocional. La pérdida de vi-
das humanas nos ha causado un
impacto tremendo desde todos
los puntos de vista. Esta tierra
es nuestro hogar y nuestra iden-
tidad, y verla en este estado nos
afecta mucho.

Por otra parte, como lider de
una organizacion agraria me
siento profundamente agradeci-
do por la solidaridad de la socie-
dad valenciana en general, pero
particularmente de nuestra afi-
liacion que se lanz6 a las calles y
carreteras con sus tractores para
ayudary colaborar enlalimpieza
y retirada de coches siniestrados
y restos de las inundaciones.

VEF. ;Como se puede evitar que
se repita?

CP. Es imperativo implemen-
tar medidas de prevencion a gran
escala, incluyendo la mejora de
las infraestructuras de drenaje
y canalizacion de agua. Pedimos
planes integrales que contem-
plen los efectos del cambio cli-
matico (que nadie puede negar),
que ya no son episodios aisla-
dos, sino problemas constantes
que agravan las tormentas y las
inundaciones. Necesitamos una
planificacién hidrica y medioam-
biental coordinada entre todas
las administraciones, asi como
un compromiso serio con la re-

Carles Peris seiiala que las pérdidas superan los 800 millones en una primera estimacion mientras urge a la reparacion

urgente de infraestructuras y ayudas. / ARCHIVO

forestacion y proteccion de areas
clave. También hay que enfren-
tarse a cambios en el sistema de
alertas para mejorarlo y hacerlo
mas eficiente porque se ha de-
mostrado en este episodio que
deja bastante que desear.

VF. ;Qué recomienda a los
agricultores afectados?

CP. Aconsejamos documen-
tar detalladamente los danos,
tanto en cultivos como en in-
fraestructuras, y solicitar las
ayudas disponibles. El que
tenga seguro agrario tiene ga-
rantizado cobrar una parte de
la produccion perdida, pero las
pérdidas en arbolado condicio-
nan los ingresos de los proximos
anos. Ademas, es importante
que se organicen colectiva-
mente en las plataformas ciu-
dadanas que seguramente se
organicen para presentar sus
demandas ante las administra-
ciones de manera coordinada.
Laresiliencia del sector agrario
esta en la unién y en la capaci-
dad de movilizarnos juntos.

“Es imperativo implementar medidas de prevencion
a gran escala, incluyendo la mejora de las
infraestructuras de drenaje y canalizacion de agua”

“La campaiia citricola actual enfrenta grandes
desafios. Con pérdidas en la produccion y

si se satura el mercado con importaciones,

la campaiia sera complicada”

VF. ;Qué impacto ha tenido
en la citricultura valenciana?
JY cuando prevé se recupere la
normalidad?

CP. La citricultura ha sido
uno de los sectores mas afec-
tados, con miles de hectareas
inundadas y cosechas perdi-
das. La recuperacion sera lenta
y posiblemente nos tome anos.
La normalidad s6lo se alcanza-
ra con el apoyo necesario para
rehabilitar las tierras y los ac-

cesos, ¥ eso requiere inversion
publica. Calculamos que, con
ayudas adecuadas y un clima
favorable, podriamos ver una
recuperacion parcial en tres a
cinco anos, aunque las secuelas
tardaran en sanar del todo. De
todas formas, debemos decir
que en otras muchas zonas citri-
colas de la Comunitat Valencia-
nala DANA no ha afectado y las
Iluvias han sido muy positivas
para el cultivo.

"Necesitamos una
planificacion hidrica

y medioambiental
coordinada entre todas
las administraciones”

VF. ;Qué lereclaman a las ad-
ministraciones, desde la Generali-
tat, al Gobierno y Bruselas?

CP. Exigimos apoyo inme-
diato y firme. Pedimos compen-
saciones econoémicas rapidas y
planes de ayudas que realmente
lleguen a los afectados, sin bu-
rocracia innecesaria. También
necesitamos politicas estructu-
rales que nos preparen para futu-
ros eventos climaticos. Ademas,
solicitamos que desde Bruselas
se actie con mas contundencia
en temas de sanidad vegetal y
comercio, porque no podemos
enfrentarnos a desastres aqui y
ademas competir contra impor-
taciones de paises con normati-
vas menos estrictas.

VF. ;Cree que las administra-
ciones estaran a la altura ante
tanto sufrimiento y pérdidas?

CP. Esperamos que asi sea,
aunque siempre existen temo-
res por la falta de compromiso
en el pasado. No vamos a per-
donar que se hagan fotos con
compromisos y después no los
cumplan. La gravedad de esta
situacion demanda que actien
ala altura de las circunstancias.
Nos encontramos en un punto
de inflexion y las respuestas que
recibamos ahora reflejaran el
respeto hacia el sector agrario.
Necesitamos una administracion
que esté a la altura del sacrificio
y esfuerzo que los agricultores
han demostrado histéricamen-
te. Nosotros hemos dado mues-
tras de solidaridad, ayudando
los primeros para sacar barro y
apartar coches, ahora las Admi-
nistraciones también deben estar
ala altura de la catastrofe.

VF. Una catastrofe de estas di-
mensiones llevard tiempo en eva-
luar las pérdidas, pero jcudl seria
un primer balance y principales
zonas afectadas?

CP. Las pérdidas, en una pri-
mera estimacion inicial, las he-
mos cuantificado en mas de 800
millones de euros de euros, con
graves danos en infraestructu-
ras agrarias, pero también por
impacto directo en los cultivos.
Las areas mas afectadas, por lo
que se refiere al sector citricola,
se encuentran en la I’'Horta Sud,
Ribera Alta y Baixa, Camp de
Turia, la Serrania y, en menor
medida, en la Safor. En algunas
de esas zonas hay campos de ci-
tricos que han quedado arrasa-
dos, pues hay que tener en cuenta
que hubo lluvias torrenciales y
en ciertos casos pedrisco, fuer-
tes rafagas de viento e incluso
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"“Se ha demostrado que Intercitrus es una organizacion
interprofesional que agoniza y se arrastra, entre
asamblea y asamblea, sin conseguir promocion”

varios tornados. Es probable que
muchas tierras requieran meses,
incluso anos, para ser rehabili-
tadas completamente. Los dafios
estructurales a la infraestructu-
ra agricola también representan
la parte mas significativa de las
pérdidas totales.

VF. Los agricultores fueron los
primeros en alertar de la llegada
de las lluvias y los primeros en
arrimar el hombro con sus trac-
tores abriendo caminos y salvan-
do vidas. ;Cree que llegard algtin
dia un reconocimiento publico a
las mujeres y hombres del campo
en los Premios 9 de Octubre?

CP. Es un honor que este
esfuerzo sea reconocido, y sin
duda los agricultores merecen
un homenaje. Nos gustaria ver
en los Premios 9 de Octubre
un reconocimiento explicito
a estas personas que, con sus
medios, se lanzaron a la ayuda
en la limpieza, desescombro y
retirada de vehiculos danados
de las carreteras y calles. Ellos
son un reflejo de la solidaridad
y fortaleza de nuestro campo y
que ya demostramos durante la
pandemia en 2020

VF. (Qué perspectivas tie-
nen para esta nueva campana
citricola?

CP. La campana citricola ac-
tual enfrenta grandes desafios.
Con pérdidas en la produccién
y si se satura el mercado con
importaciones, la campana sera
complicada. Se necesita asegurar
el comercio justo, controlar me-
jor las importaciones y garanti-
zar precios justos para evitar que
la situacién empeore para los
agricultores valencianos.

VF. A lo largo de todo el ario
no han parado de denunciar tanto
los rechazos en frontera de citricos
importados por contener plagas
o enfermedades como las inter-
ceptaciones con materias activas
prohibidas aqui o por superar los
LMR permitidos. ;Qué se puede
hacer al respecto?

CP. Es fundamental estable-
cer controles fitosanitarios mas
estrictos y efectivos en las fron-
teras. No podemos seguir permi-
tiendo que citricos con plagas y
residuos entren en Europa mien-
tras aqui cumplimos con unas
normativas estrictas y costosas.

Las autoridades europeas de-
ben garantizar una competencia
justay asegurar que no se ponga
en riesgo nuestra sanidad vege-
tal. Nos jugamos el futuro de una
actividad esencial para alimen-
tar a la ciudadania europea.

VF. (Es la sanidad vegetal
uno de los principales problemas
para los citricultores valencia-
nos? ;Proponen alguna cosa al
respecto?

CP. Definitivamente, es uno
de los problemas criticos. Propo-
nemos mejorar la coordinacion
entre las autoridades autonomi-
cas, estatales y europeas para
identificar y combatir amenazas
sanitarias en los cultivos. Tam-
bién pedimos que se invierta en
investigacion y desarrollo de
nuevas practicas agronémicas
sostenibles y en sistemas de aler-
ta temprana.

Otras de nuestras peticiones
pasan por extender el trata-
miento de frio a las mandarinas,
porque se haga con un registro
de temperatura sondas y, sobre
todo, realizar inspecciones en
origen de contingentes para ve-

rificar que no tienen ninguna
enfermedad como puede ser el
Citrus Black Spot (CBS). Hay
que garantizar que los envios de
frutas importadas se hagan des-
de zonas libres de estas plagas
tan letales.

VF. El consumo de citricos en
los hogares va a la baja y no se
cuenta con promocion. ;Como es
posible esto? ;Cudles son sus peti-
ciones sobre este asunto?

La DANA ha causado estragos a muchos citricultores, pero en otras zonas citri-
colas no ha afectado y las lluvias han sido positivas. / ARCHIVO

CP. Es incomprensible que
con la calidad de nuestros citricos
no exista un apoyo publicitario
que impulse el consumo. Pedi-
mos una campana autonoémica,
estatal y europea que promueva
los beneficios del consumo de
citricos. Se ha demostrado que
Intercitrus es una organizacion
interprofesional que agoniza y se
arrastra entre asamblea y asam-
blea sin conseguir promocion,
por lo que tanto la Generalitat
como el Gobierno de Espana, a
través del Ministerio de Agricul-
tura, deben ser mas proactivos y
lanzar campanas de promocion
ante la inoperancia de la inter-
profesional citricola espanola.
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CiTRICOS

CRISTOBAL AGUADO / Presidente de AVA-Asaja

“Mas de 16.000 hectareas

de citricos superan los

192 millones de pérdidas”

El presidente de AVA, Cristobal Aguado, califica de “demoledor” el impacto de la DANA en el sector
citricola. Las primeras estimaciones a pie de campo estiman una pérdida del 17% de la cosecha y una
subida de precios en los mercados. Aguado constata que en las zonas castigadas por el temporal hay
un gran impacto sobre la campania citricola. Cerca de 16.000 hectareas de citricos han perdido toda o
buena parte de su produccion, por valor de 192 millones de euros, en una primera estimacion.

D GONZALO GAYO. VALENCIA.
Valencia Fruits. ;Qué impac-
to ha tenido en la agricultura, y
especialmente en los citricos, la
mayor catastrofe sufrida en la
Comunidad Valenciana el pasa-
do 29 de octubre?

Cristébal Aguado. Me gus-
taria empezar transmitiendo
nuestras condolencias a los fa-
miliares y allegados de las per-
sonas fallecidas. Esta DANA
sin precedentes ha causado,
también en la agricultura y la
ganaderia, pérdidas catastrofi-
cas que superan los mil millo-
nes de euros. Miles de hectareas
de vinas, kakis, hortalizas... y,
por supuesto, de citricos van a
perder la cosecha de esta cam-
pana e incluso, en los casos mas
graves, van a perder las propias
plantaciones. Las lluvias to-
rrenciales y los desbordamien-
tos de barrancos y rios inunda-
ron centenares de explotaciones
en Utiel-Requena, La Hoya de
Bufiol, La Ribera, Camp de Tu-
ria, Los Serranos, I’Horta y La
Safor. El pedrisco dano hasta el
100% de la produccion en huer-
tos de Alfarp, Catadau, Llombai,
Carlet, Godelleta, etc. Los torna-
dos en términos como Alginet,
Benifai6 o Carlet recrudecieron
los siniestros por rameado y cai-
da de frutos. Y a todo ello hay
que sumar los gravisimos des-
perfectos en caminos rurales e
infraestructuras agrarias, tales
como acequias, canales, muros,
ribazos, riego por goteo, almace-
nes, viveros, casetas de aperos
y pozos de riego, invernaderos,
maquinaria y naves agricolas y
ganaderas.

VF. (Recuerda algo igual en
la historia?

CA. Este temporal, por su
extension y gravedad de los da-
nos en cultivos e infraestructu-
ras agrarias, por no hablar del
numero de victimas, es el peor
que todos nosotros recordamos.
Es una auténtica catastrofe, un
desastre mires donde mires. Mi-
les de nuestros asociados se han
visto afectados de manera dra-
matica, algunos lo han perdido
practicamente todo.

VF. ;Como esta el animo
de las mujeres y hombres del
campo?

CA. Una nota positiva ha
sido la solidaridad que ha vuel-
to a demostrar el sector agrario,
como ya hizo en la pandemia.
Agricultores, junto a volunta-
rios y empresas locales, dieron
prioridad desde el minuto uno
alaslabores en las poblaciones:
con sus tractores, remolques,
excavadoras e incluso con sus
propias manos retiraron barro,
vehiculos y enseres e, incluso,
rescataron a personas. Tal fue
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Cristobal Aguado urge a acelerar las ayudas y reparar las infraestructuras para acceder a los campos. / GONZALO GAYO

O
"AVA-Asaja siempre
ha defendido un lobby
citricola fuerte en
Espana y Europa”

“Sudafrica esta
demostrando que no
quiere o no puede
cumplir la seguridad
fitosanitaria de sus
exportaciones de
citricos a Europa”

el numeroso ofrecimiento de
los agricultores, que AVA-Asaja
colaboré con la Conselleria de
Agricultura y la Diputacién de
Valencia para mejorar la coor-
dinacion de los trabajos en los
municipios afectados. Nuestra
asociacion también creé un
numero de cuenta cuyo dinero
recaudado se destina a Caritas.
Asimismo, nuestra sede en Va-
lencia y la Finca Sinyent son
puntos de recepcion de produc-
tos de primera necesidad para
los damnificados. A pesar de
estar conmocionados, los agri-
cultores sacamos fuerzas para
ayudar a los demas. Y ahora
que por fin podemos volver a
los campos necesitamos que
nos ayuden.

VF. ;Qué necesitan los agri-
cultores con mayor urgencia des-
de las administraciones?

L

El sector agrario, una vez mas, ha vuelto a demostrar su solidaridad. / GG

CA. Lo primero era que todas
las administraciones demostra-
ran sobre el terreno su maxima
implicacion en las tareas de re-
cuperacion de las poblaciones 'y
de las infraestructuras afecta-

das. A continuacion, pedimos al
Ministerio de Agricultura que,
en cuanto se pudiera acceder a
las fincas, se aceleraran las pe-
ritaciones de los cultivos sinies-
trados y se indemnice lo antes

19 de noviembre de 2024

"“Este temporal, por su
extension y gravedad
de los dafos en cultivos
e infraestructuras
agrarias, por no hablar
del nimero de victimas,
es el peor que todos
nosotros recordamos”

"A pie de campo, cerca
de 16.000 hectareas
de citricos han perdido
toda o buena parte de
su produccion, por
valor de 192 millones
de euros”

posible. Al tiempo urge arbitrar
ayudas directas, asi como medi-
das fiscales, destinadas a paliar
las pérdidas. Es evidente que
el sector citricola requiere un
apoyo decidido y urgente para,
a corto plazo, salvar el mayor
numero de producciéon pen-
diente de recoleccion e incluso
del arbolado y, a largo plazo,
replantar en su caso y recons-
truir las infraestructuras nece-
sarias para realizar las labores
agrarias.

Ademas, desde AVA-Asaja
instamos al Gobierno, ahora
mas que nunca, a adoptar un
plan de infraestructuras hi-
draulicas ambicioso que permi-
ta el maximo aprovechamiento
de los recursos y, en la medida
de lo posible, evitar que se pro-
duzcan catastrofes similares en
un futuro.

VF. ;Qué medidas concretas
solicita en materia hidrica?

CA. A través de la junta
directiva de Asaja hemos rei-
vindicado a los ministerios de
Medio Ambiente y Agricultu-
ra que pongan en marcha un
plan de infraestructuras hi-
draulicas urgente destinado a
optimizar el aprovechamiento
del agua de lluvia y a reducir el
impacto provocado por riadas e
inundaciones. Esta demostra-
do que la construccion de pre-
sas y el encauzamiento de rios
y arroyos contribuye a evitar
desbordamientos y escorren-
tias, al tiempo que favorece un
mayor aprovechamiento de los
recursos hidricos. Invertir en
infraestructuras hidraulicas es
clave para reducir el impacto de
futuras DANAs.

VF. Tras sufrir un ano con
graves pérdidas por la sequia,
llega un auténtico tsunami de
lluvias que lo arruina todo, es-
pecialmente en Valencia. ;Qué so-
luciones proponen para acabar
con las sequias?

CA. Ademas de la mejora y
construccion de infraestructu-
ras para retener riadas, almace-
nar y distribuir agua, venimos
pidiendo un estudio riguroso de
las disponibilidades reales de
recursos hidricos, una mayor
reutilizacion de aguas depura-
das, un redimensionamiento de
los caudales ecologicos y recar-
ga de acuiferos.

VF. ;Como afectara la DANA
al resto de la campana citricola?

CA. En las zonas castigadas
por el temporal hay un impacto
demoledor sobre la campana ci-
tricola. La recoleccion se detuvo
bruscamente durante muchos
dias, la produccion recolectada
ya en almacenes o se inundoé o
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"Desde AVA-Asaja
instamos al Gobierno,
ahora mas que nunca,
a adoptar un plan

de infraestructuras
hidraulicas ambicioso
que permita el maximo
aprovechamiento de
los recursos y en la
medida de lo posible
evitar que se produzcan
catastrofes similares
en un futuro”

sufrié importantes retrasos a
la hora de transportarse a los
mercados, muchos almacenes
interrumpieron su actividad co-
mercial, etc. Pero es que, a pie de
campo, cerca de 16.000 hectareas
de citricos perdieron toda o bue-
na parte de su produccion, por
valor de 192 millones de euros.
Las comarcas afectadas alber-
gan amplias zonas productoras
de citricos, por lo que la oferta
autonomica se va a ver reducida
en un 17% y ello podria contri-
buir a incrementar los precios
en origen.

VF.;Qué papel le corresponde
desarrollar a Intercitrus?

CA. AVA-Asaja siempre ha
defendido un lobby citricola
fuerte en Espana y Europa.
En los ultimos tiempos hemos
intentado revitalizar el trabajo
de la interprofesional apostando
por un acuerdo global que con-
temple, entre otros asuntos, un
contrato de compraventa homo-
logado, una campana de promo-
cion ambiciosa, un plan contun-
dente para garantizar frutos sin
semillas y una gestion coordina-
da de la comercializacion.

VF. (Le preocupan las in-
terceptaciones de plagas y
enfermedades de los citricos
sudafricanos?

CA. Sudafrica esta demos-
trando que no quiere o no pue-
de cumplir la seguridad fito-
sanitaria de sus exportaciones
de citricos a Europa. En lo que
lleva de campana, acumula 26
interceptaciones de Phyllosticta
citricarpa -el hongo que causa
lamancha negra de los citricos-
una enfermedad de cuarentena
que si llegara a introducirse en
territorio europeo provocaria
pérdidas millonarias al sector
citricola. Hemos reclamado a
Bruselas que cierre de una vez
por todas las fronteras a las
importaciones de citricos suda-
fricanos, pero de momento nos
contesta que sélo le ha pedido
explicaciones.

También le hemos exigido
que extienda el tratamiento en
frio a las mandarinas y los po-
melos para evitar la entrada de
la falsa polilla (Thaumatotibia
leucotreta), una plaga de cua-
rentena que puede contagiar a
multitud de especies agricolas
y arboreas. Sudafrica, ademas
de no reducir sus incumpli-
mientos, tiene la desfachatez y
la deslealtad de denunciar las
medidas de control europeas,
contra precisamente plagas y
enfermedades como la mancha
negra, ante la Organizacién
Mundial del Comercio (OMC).

Tanto el Gobierno espanol
como la Uni6én Europea deben
destinar todos sus recursos dis-
ponibles a tumbar ese panel de
la OMC por el inaceptable riesgo
de contagio al que nos arrastra
Sudafrica.
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El sindicato pide a las administraciones que agilicen lo maximo posible el tramite de las ayudas para que los agricultores puedan reconstruir sus campos. / ARCHIVO
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Promocion de Tango Fruit en un hipermercado espaiiol. / EUROSEMILLAS

La Tang Gold afectada por la DANA
podria suponer un 27% de la cosecha
prevista en Ia provincia de Valencia

El aforo espanol de esta mandarina seedless alcanzara, una vez descontados tales
posibles danos, las 152.500 toneladas, un 7,7% mas que la pasada campana

D EUROSEMILLAS.

La campana, pese a las terribles
consecuencias de la DANA, con-
tinua. Los destrozos causados
por el desastre del 29 de octubre
se cebaron con la zona citricola
de La Ribera Alta y la Ribera
Baja, comarcas especialmente
dedicadas a la produccion de
naranjas navelinas pero tam-
bién de clementinas. Los dafios
ocasionados por tan excepcio-

nal circunstancia, como los pro-
vocados por los posteriores y
menos destructivos episodios de
lluvias torrenciales de media-
dos de la semana pasada sobre
La Safor, en Tarragona (en el
Delta del Ebro) y en el norte de
la provincia de Castell6n, aun
se desconocen pero es evidente
que contribuiran a menguar la
cosecha de variedades de media
temporada como Nules u Oro-

s grande. Por su parte, seguin los

El peso de Valencia, y
en general de toda la
Comunidad Valenciana,
sobre la produccion
global de Tang Gold en
Espana es considerable
pero relativo

primeros aforos realizados por
Cyberagroépolis —que es la en-
tidad que certifica la variedad
Tang Gold— la produccion esti-
mada de esta mandarina conti-
nuara creciendo moderadamen-
te este ano, concretamente un
7,7% y llegara hasta las 152.500
toneladas. Se habla, con todo,
de fruta en campo y no necesa-
riamente del tonelaje que poste-

riormente sera comercializado,
que sera algo menor.

En esa cifra ya se ha contem-
plado un primer calculo —que
posteriormente sera revisado—
del impacto de la DANA causa-
do en ese fatidico dia de finales
de octubre. Segun fuentes de la
citada empresa certificadora,
aquellas inundaciones afecta-
ron a un 33% de la superficie de
esta mandarina seedless y has-

Todos los paises del cono sur productores de Tang Gold aumentan

Tang Gold es conocida por ser el primer caso —entre las mandarinas i
protegidas— con un desarrollo global. Eurosemillas —que gestiona E t d T G I d
las licencias de produccién en casi todo el planeta salvo en EEUU y xp u r a c' 0 n es e a n g 0
Australia— asilo concibio6 desde su lanzamiento y planificé en funcion - -
de ello la complementariedad y continuidad entre las producciones d ES d e e I h 'e m I Sf'e r I '0 S U r
de uno y otro hemisferio. En el del sur, la produccion de Tango (y los
permisos de explotacion concedidos) esta mayoritariamente enfocada KILOS EXPORTADOS % CRECIMIENTO
ala exportacion, a abastecer en contraestacion durante nuestro verano S 2023
fundamentalmente a los mercados del hemisferio norte. Cada afio, de £0.000.000
hecho, entre un 70 y hasta un 80% de la cosecha de Tango —como es B0 000,000
conocida y esta registrada fuera de la UE— tiene por destino el comer- 20,000,000
cio exterior.
Y 2024 no ha sido diferente. Todos los principales origenes donde se 0 A0a0m
ha licenciado esta mandarina seedless no s6lo mantuvieron ese por- £0.000.000
centaje dirigido a la exportaciéon sino que en todos los casos menos 40,000,000
uno experimentaron crecimientos de dos digitos. La excepcion fue 50 000,000
Uruguay, que es donde mas recientemente se comenzo a licenciar la 55,600 D00
variedad y que, por tanto, tiene plantaciones mas jévenes e incipientes.
Las exportaciones de los paises hispanoamericanos —Pert, Chile y la 10, S0 cot T
propia Uruguay— se dirigen en primera instancia a EEUU fundamen- 1-I
talmente y a Canada y a gran distancia a la UE. Las de Sudafrica son SOUTH AFRICA PERU CHILE URUGLIAY
justo al revés. ®
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ta 30 municipios con presencia
de esta variedad sufrieron sus
consecuencias destructivas.
Esa area danada equivaldria
a un 27,4% de la produccion
inicialmente estimada para la
provincia de Valencia, con lo
que aun quedarian otras 50.000
toneladas (t) sin aparentes pro-
blemas en esta zona geografica
concreta. Con todo, en la mayo-
ria de los casos, los auditores
aun no han podido acceder a
los campos con siniestros y es
probable que ese tonelaje vaya
avariar al alza cuando tal com-
probacion pueda realizarse.

El peso de la provincia de
Valencia y en general de toda
la Comunidad Valenciana so-
bre el conjunto de la produc-
cion de Tang Gold de Espana
es considerable pero relativo.
La provincia de la capital del
Turia acapararia —con esas, al
menos, 50.000 toneladas— un
33% sobre el global del pais;
la de Castellon representa un
8,5% (13.000 t) y la de Alicante
un 5,9% (9.000 t).

CAIDA DE TURQUIA
El aforo realizado por Cybera-
gropolis confirma que la pro-
duccion global en todos los pai-
ses europeos y mediterraneos
donde se ha licenciado esta
variedad crece en porcentaje
similar al de Espana. Asi, las
previsiones para esta tempora-
da hablan de un total de 184.000
toneladas, lo que supone un
incremento del 5,1% sobre las
174.591 toneladas finalmente
alcanzadas en la pasada.

Mas alla de nuestro pais, a
mucha distancia, el segundo
mayor productor de Tang Gold
es Turquia. Con 14.000 t es, sin
embargo, la tinica potencia ci-
tricola que vera reducida su
cosecha de Tang Gold este ano
y lo hara hasta un 37,6% para
totalizar una prevision de 14.000
t frente a las 22.000 del atio pasa-
do. Fuentes de Cyberagroépolis
atribuian esta caida “al fuerte
calor sobrevenido durante la
pasada floracion, que provoco
una fuerte caida de la flor y di-
ficultades para el cuajado de los
frutos”.

De manera testimonial co-
mienzan a entrar en produccion
las plantaciones mas recientes
y jovenes de Portugal (7.000 t) e
Italia (otras 7.000 t) asi como las
de Egipto (4.000 t).

SE RETOMA LA ACTIVIDAD
Todos los almacenes de las
zonas afectadas por la prime-
ra y mas grave DANA, seglin
aseguraba el propio Comité de
Gestion de Citricos (CGC) una
semana después del desastre
del 29 de octubre, han retoma-
do ya las labores de confeccion
y manipulado. Segtin garanti-
zaba la patronal del comercio
privado, el “suministro a Eu-
ropa esta garantizado en volu-
menes suficientes para toda la
gran distribucién europea”. La
lluvias torrenciales, en algu-
nos casos, pero intermitentes
en todas las zonas producto-
ras del pais, se han prolonga-
do durante casi tres semanas.
Ese hecho, unido a las légicas
dificultades acumuladas en el
transporte —con el by pass de
Valencia también cortado en al-
gln tramo y con restricciones
en la circulaciéon de camiones
en la provincia de Valencia y
mas episodicas y recientes, en
el caso de Castellon asi como en
ciertas infraestructuras viarias
andaluzas— han afectado a la
recolecciéon y provocado algu-

CiTRICOS

Kino, la més competitiva entre
las extratardias en (baja) presencia
de semillas y dulzor

Un nuevo estudio de Eurosemillas confirma
que Kino (nombre comercial) presenta, en
condiciones normales de polinizacion y mas aun
cuando se produce de forma aislada, un prome-
dio de semillas por fruto proéximo a cero. El dato
coindice con la nota reflejada en el preceptivo
analisis DUS (siglas en inglés que se refieren al
analisis de las caracteristicas necesarias para
que una variedad pueda ser protegida: Diferen-
te, Uniforme y Estable) realizado en el ano 2021
por el Instituto Valenciano de Investigaciones
Agrarias (IVIA).

Esa cifra media situaria a Kino, entre las
mandarinas extratardias (las que se pueden es-
tirar en su recoleccion hasta abril o principios de
mayo), en la posicion mas competitiva en cuan-
to a esta caracteristica. Esta virtud, unida a su
mejor productividad, su extrema dulzura y su
excelente comportamiento de postcosecha (viaja
excepcionalmente bien), dejaria a Kinnow LS
(como oficialmente esta protegida en la UE) en
una posicion privilegiada de liderazgo practico
en términos comparativos.

Los datos ahora proporcionados confirman
pero también complementan los estudios pre-
vios realizados por la Universidad de California

Riverside (UCR), su obtentor. Este centro, tras
testar la variedad durante mas de una década,
habia ratificado que se trata de una variedad ‘ex-
tralow seed’. Segtin sus pruebas, en condiciones
de maxima presion polinizadora —que en muy
raras ocasiones se dan— Kino podia presentar
una media de 2/2,5 semillas por fruto. Una ci-
fra a anos luz de su mandarina originaria —a
partir de la cual la UCR la mejoréo— la Kinnow
(producida en masa en India y Pakistan), que
el IVIA coincide ahora con la UCR en situar en
29,9 pepitas por fruto.

Pero el centro californiano se limit6 a es-
tresar la variedad para medir qué grado de
fertilidad tenia la mandarina en condiciones
especialmente proclives para sufrir la poliniza-
cion cruzada (con el polen de otras variedades).

Con tales parametros, en cuanto a la presen-
cia de semillas y a partir de los analisis DUS
del propio IVIA, Kino se situaria al menos al
mismo nivel que Orri y en mejor situacion que
Spring Sunshine y Ortanique. En cuanto a la
fertilidad de su polen (su capacidad para po-
linizar plantaciones vecinas) todas ellas com-
parten la caracteristica de tener una viabilidad
“muy baja”. &

nos retrasos en las entregas a
los destinos europeos.

Pero es previsible que la ac-
tividad se normalice del todo
ya a finales de noviembre. La
semana pasada ya se consoli-
do el desvio provisional creado
para la referida circunvalacion
de Valencia, sobre la que —cier-
tamente— descansa la exporta-
cion hortofruticola de todo el
litoral mediterraneo.

Ademas, es muy probable
que si, como parece, la situacion
lo requiere las autoridades se
decidiran por habilitar corre-
dores para facilitar la salida
de los productos perecederos,
como asi ya ha solicitado el
propio CGC. Asi pues, llegado
el mes critico —el de mayor in-
tensidad exportadora— de di-
ciembre todo hace indicar que
los exportadores espanoles se
afanaran por recuperar el te-
rreno perdido.

La comercializacion de Tang

El aforo realizado por Cyberagrépolis confirma que
la produccion global en todos los paises europeos y
mediterraneos donde se ha licenciado esta variedad
crece en porcentaje similar al de Espaia

Mas alla de nuestro pais, a mucha distancia, el segundo
mayor productor de Tang Gold es Turquia. Sin embargo
es la tnica potencia citricola que vera reducida su
cosecha de esta mandarina y lo hara hasta un 37,6%

Gold en Espana esta muy diver-
sificada. Hasta 175 operadores
estan certificados para poder
trabajar con esta variedad.
En la zona damnificada por la
DANA del 29 de octubre traba-
jan solo diez de ellos y, como
senalaba el CGC, en todos los
casos en los centros de con-

feccion y manipulado ya se ha
recuperado —no sin sobresal-
tos como el del pasado 13 de
noviembre— la normalidad en
el trabajo.

Y Tang Gold, como matizan
fuentes de la propia Eurosem-
millas, “es una mandarina tar-
dia pero de largo recorrido en
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cuanto a las fechas de recolec-
cion y muy repartida en cuan-
to a zonas productoras. En las
mas precoces, puede empezar
a recogerse desde finales de
diciembre y en las mas tardias,
se puede apurar y hacerlo in-
cluso en la segunda semana de
abril”. Dadas las circunstancias
actuales y el fallo consumado de
las clementinas de media esta-
cion (que el aforo valenciano
ya predijo que su produccion
caeria un 27%) desde la empre-
sa que explota los derechos de
esta mandarina senalan que “es
posible que se repitalo que ya se
dio en la temporada 2020/21 y en
la 2022/23 que, a finales de ene-
ro, ya se tenia comprador para
entre el 80 y el 90% de la Tang
Gold del pais. Luego se recogera
y comercializara en las sema-
nas o meses que convenga”.

MENOR PRESENCIA

DEL HEMISFERIO SUR
El inicio de la campana citrico-
la en la UE —pese a tan graves
incidencias— se ha visto facili-
tado por la menor presencia de
naranjas procedentes del he-
misferio sur, no tanto de man-
darinas, cuyo crecimiento con
todo también ha sido moderado.
Pero, tras las dificultades sufri-
das y llegado el frio a Europa,
“el mercado reclama manda-
rinas sin semillas y Tang Gold
tiene una oferta suficiente para
cubrir esta demanda”, matizan
desde Eurosemillas

REINO UNIDO
Uno de los mayores exponentes
de esta demanda sigue siendo
Reino Unido. Tang Gold esta
muy asentada por su condicion
seedless en las principales cade-
nas de supermercados e hiper-
mercados britanicos. Prueba
de ello es también la presencia
—en una de esas cadenas lide-
res— y por tercer afio consecu-
tivo de la marca varietal Tango
Fruit. Las v